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Диалог поколений



Требования студентам волонтерам

•Прохождение обучения по 
вопросам финансовой 
грамотности;

•опыт волонтерской работы; 
•опыт участия в 

мероприятиях по финансовой 
грамотности;

• средний уровень 
успеваемости выше 4 баллов;

•коммуникабельность, 
доброжелательность, лидерские 
качества, умение работать в 
команде;

•желание участвовать в 
программах повышения 
финансовой грамотности.



Организация работы с представителями «серебряного» возраста»

Просветительский центр «Университет старшего 
поколения» начал свою работу с 2012 года. Проект 
создан по инициативе Саратовского 
государственного социально-экономического 
университета и некоммерческой организацией 
«Ассоциация выпускников Саратовского 
государственного социально-экономического 
университета», а также при участии Союза 
пенсионеров России и при поддержке 
Министерства социального развития Саратовской 
области. 

Одним из основных задач  «Университета старшего 
поколения»  являлось повышение качества  жизни  
людей старшего поколения, их социальной 
защищённости и повышение степени участия в 
общественной жизни, социальной адаптации к 
реалиям в современных условиях, формирование 
умений и навыков пользования услугами 
«юридической клиники университета», получения 
компетентной  консультации по вопросам 
формирования юридических, финансовых документов 
и защите гражданских прав. 





Творческая составляющая мероприятия по 
повышению финансовой грамотности
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