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Пояснительная записка

Актуальность финансового просвещения подростков и молодежи возрастает в связи с очень низкой осведомленностью рассматриваемой возрастной группы  в финансовых вопросах, подтверждаемой данными целого ряда исследований, проведенных в разных странах. Результаты исследований показывают, что молодые люди в большинстве своем не откладывают средства на будущее, предпочитают хранить свои деньги в копилке, имеют задолженность. Вот несколько причин значимости финансового просвещения молодежи, подтвержденные мировой практикой:

1) особая финансовая уязвимость подрастающего поколения в силу несоответствия имеющейся материальной базы потребностям молодых людей и семей; 
2)  возрастающее значение грамотного финансового поведения родителей для воспитания детей; 
3) активное потребление молодежью финансовых продуктов и услуг, связанных с повышенным риском; 
4) необходимость понимания и раннего формирования своих пенсионных накоплений; 
5) возрастающее значение грамотного инвестиционного поведения, как для национальной экономики, так и для будущего в целом. 

Финансовое образование молодежи способствует принятию грамотных решений, минимизирует риски и, тем самым, способно повысить их финансовую безопасность. Низкий уровень финансовой грамотности и недостаточное понимание в области личных финансов может привести не только к банкротству, но и к неграмотному планированию выхода на пенсию, уязвимости к финансовым мошенничествам, чрезмерным долгам и социальным проблемам, включая депрессию и прочие личные проблемы.

Цель финансового просвещения молодежи - доставка понятной качественной информации о финансовых инструментах «точно в срок» до каждого нуждающегося в ней потребителя. 

Финансовая грамотность - это совокупность способностей, которые, хотя и приобретаются в процессе финансового образования в школе и вузе, но осваиваются и проверяются на практике в течение жизни.

Настоящее  учебно-методическое пособие разработано в рамках реализации целевой программы Калининградской области «Повышение уровня финансовой грамотности жителей Калининградской области в 2011 - 2016 годах», Проекта «Содействие повышению уровня финансовой грамотности населения и развитию финансового образования в Российской Федерации». Учебный материал, изложенный в пособии, содержит план образовательных мероприятий, посвященных повышению финансовой грамотности  участников  Международного молодежного форума «Балтийский Артек»; подробные методические разработки учебных материалов: сценариев деловых и ролевых игр,  конкурсов с пошаговыми рекомендациями для организаторов. Пособие снабжено иллюстративным и справочным материалом по каждой изучаемой теме, глоссарием,  списком литературы  и Интернет-ресурсов, которые помогут в организации мероприятий.  Кроме того, методические разработки, представленные в пособии, можно  использовать при подготовке и во время проведения различных внеклассных мероприятий (деловых игр,  «финансовых» недель)  в течение учебного года, а также марафонов,  «финансовых» и бизнес-лагерей для школьников в каникулярное время. 
В подборе тематики занятий учитывались: возрастная категория обучаемых и цели обучения. Автор на основе собственного опыта описывает наиболее эффективные подходы, формы и приемы организации обучения с использованием активных и интерактивных форм и методов, а также рекомендации по проведению мероприятий по формированию финансовой грамотности.
Рассматривая финансовую грамотность и инвестиционную культуру, как составляющую социально-экономических компетенций современного человека, основной целью предлагаемого пособия является помощь педагогу в формировании у сегодняшних подростков и молодежи практических навыков использования финансовых инструментов. Главная образовательная и воспитательная задача   –  подготовить молодых людей к жизни в реальных условиях рыночной экономики, научить  их  эффективно использовать  возможности, предоставляемые современным обществом, в том числе и  финансовые услуги для  повышения собственного благосостояния и успешности в целом.
Содержание 
Мероприятие №1
Деловая игра «Личный финансовый план»
Технологическая карта
Продолжительность занятия – 4 часа
Тема: Личный финансовый план  (Презентация «Как личный финансовый план поможет осуществить задуманное?»)
Цель: формирование навыков разумного планирования расходов и контроля за ними.
Задачи:

1) выявить и обобщить знания, умения, навыки участников, полученные на уроках экономики в школе или в различных формах;

2) развивать навыки эффективного  управления личными финансами;
3) формировать готовность молодых людей к самостоятельному принятию финансовых решений.

Оборудование, дидактический материал: флипчарт, маркеры, наглядные пособия, презентация «Как личный финансовый план поможет осуществить задуманное?», раздаточный материал: тест, для деловой игры – бланки «Личный финансовый план» и «Правила игры» по одному  на каждого игрока, конверт с номерками  играющих, конверт с вариантами доходности фондового рынка.
Технические средства обучения: ноутбуки/компьютеры с выходом в Интернет, мультимедиапроектор, экран. 

1.Приветствие. Перед началом занятия приветствие всех участников.

Дорогие друзья, сегодня мы начинаем серию мероприятий по повышению финансовой грамотности, результатом которых станет некие продукты вашей творческой деятельности, которые вы  должны будете представить  к  итоговой  игре-конкурсу.  Конкурс творческих работ по финансовой грамотности будет состоять из трех номинаций: «Проект», «Видеоролик-реклама», «Сценарий игры». Объединяйтесь в творческие группы и творите. А результаты вашего труда обязательно будут достойно отмечены на итоговом мероприятии.

2. Объявление темы занятия. 


А сейчас «поговорим, как спланировать собственные расходы и участвовать в планировании бюджета вашей семьи, почему важно иметь некоторый план по управлению своими финансами, даже несмотря на то, что ситуация в семье и мире регулярно меняется. 
3.Начать занятие можно с того, что вы задаете вопрос: «Зачем планировать личные финансы?», выписав все ответы на флипчарт. 

Далее вы задаете вопрос: « А если принимать решения по поводу своих денег по мере поступления проблем, не составляя никаких планов?». Обсуждаете с участниками возможные последствия.
4.Слайд №1. Многие из вас уже сейчас задумываются о взрослой жизни, о том, как выбрать хорошую профессию, реализовать свои планы и мечты. А для этого не в последнюю очередь важно достичь финансовой независимости и уметь грамотно обращаться со своими деньгами. Ведь вам придется самостоятельно принимать множество финансовых решений во взрослой жизни, будь то оплата образования, покупка автомобиля и недвижимости для вашей будущей семьи и даже управление вашими пенсионными накоплениями. Как накопить деньги и не попасть в финансовые ловушки, как взять кредит или инвестировать свои средства — уже скоро вам предстоит решать эти непростые вопросы. При принятии финансового решения (брать ли кредит, инвестировать ли в те или иные инструменты и т.д.) человек исходит из следующих моментов: 

· текущей ситуации: сколько он может инвестировать сейчас, сколько может платить по кредитам, сколько может платить по страховкам, сколько сможет в дальнейшем, понадобятся ли ему денежные средства в обозримом будущем, в каких объемах и т.д.

· Финансовых целей: ради чего он инвестирует и берет кредиты, чего и в какие сроки желает достичь.

· Финансовых инструментов, которые ему могут подойти, чтобы достичь желаемых целей.
1. Далее организатор переходит к слайду №2 презентации и  рассказывает о том, что такое спонтанное управление личными финансами.
 Есть два подхода к управлению своими финансами:

· спонтанный подход;

· подход  через личный финансовый план. 
При спонтанном подходе человек весьма смутно представляет себе: все свои финансовые цели, ради которых он будет инвестировать; свою текущую финансовую ситуацию; финансовые инструменты, которые ему подходят. Он действует без системы, без плана. Например, он может начать инвестировать в ПИФ потому, что так делает его сосед (хотя ему ПИФ может вообще не подойди). Либо он может взять кредит, как сделал его коллега по работе, а окажется, что у него впереди – крупные расходы, и в итоге он не сможет какое-то время платить по взятому кредиту. 
6.Организатор  читает историю из жизни, обсуждает ее с участниками занятия. В чем ошибки героя? Как ему следовало поступить?
История из жизни

Человек хотел инвестировать только ради покупки автомобиля через год, а о покупке квартиры через 3 года и об оплате образования своего сына через 10 лет он подробно не думал. 

Он успешно накопил нужную сумму на автомобиль, но возросшие расходы на транспорт не позволили ему накопить сумму на первоначальный взнос по ипотеке. В результате он купил квартиру без первоначального взноса, причем меньшей площади, чем хотелось бы, так как на большее у него не хватило денег. 

Из-за больших кредитных выплат человек не смог накопить сумму на обучение сына, и тот не сможет поступить в подходящий ВУЗ. Если же к этому моменту образование будет полностью платным, сыну просто не на что будет его получать. О выходе на пенсию рассматриваемому человеку и говорить не приходится: если его сын не сможет обучаться в ВУЗе, то на достойную пенсию человек себе явно не накопит. 

А весь этот неблагоприятный сценарий произошел только потому, что человек неверно определил срок инвестирования: он учел лишь одну финансовую цель, хотя разумнее было учитывать их все, и разместить имеющиеся накопления в разные инвестиционные инструменты, в соответствии со сроками каждой из целей, либо копить лишь на квартиру, а автомобиль брать полностью в кредит. Иными словами, человек не проанализировал, на какие цели целесообразно откладывать средства, а где оптимальнее привлечь кредит.
7.Далее организатор  показывает слайд №3 и говорит о недостатках спонтанного подхода к управлению своими финансами.
Таким образом, спонтанный подход к личным финансам позволяет человеку допустить сразу три ошибки:

· неверно оценить финансовые цели;
· неправильно оценить текущую финансовую ситуацию и ее динамику в будущем;
· неточно подобрать финансовые инструменты.
Если неправильно определена текущая финансовая ситуация, желаемые цели и финансовые инструменты, вероятность достижения целей практически равна нулю. 

Именно поэтому более целесообразно придерживаться не спонтанного, а планового подхода к управлению своими финансами, то есть действовать через личный финансовый план.
8.Далее организатор может спросить у участников занятия: «Какая есть альтернатива спонтанному подходу?» Важно, чтобы в ответах прозвучало «планирование», а если этого не прозвучало, то организатор должен сам к этому подвести.

9.Показывая  слайд № 4 презентации, организатор рассказывает о сущности личного финансового плана, постепенно переходя к слайду 5, 6, 7.
Личный финансовый план (ЛФП)  - это метод, который позволяет разработать последовательную стратегию достижения финансовых целей человека с максимально эффективным использованием имеющихся на сегодня финансовых инструментов для его текущей ситуации. Иными словами, ЛФП – это бизнес-план конкретного человека.

На сегодня какие-либо стандарты составления личного финансового плана отсутствуют, но, опять же, в идеале полноценный комплексный личный финансовый план должен включать в себя следующие основные части:

· Доходы и расходы: в этой части плана рассматриваются состав и структура доходов и расходов семьи, желательно по статьям.

· Активы и пассивы: в этой части плана рассматривается имущество и накопления семьи (недвижимость, депозиты, фонды и т.д.), а

также  имеющиеся кредиты.

· Защита от рисков: предполагает анализ защищенности человека и его семьи от различных неблагоприятных событий будущего, которые могут стать препятствием для достижения финансовых целей: ущерб и утрата имущества, ущерб третьим лицам и их имуществу, потеря трудоспособности, болезни и т.д.

· Финансовые цели: в этом разделе плана описываются все цели, которые семья желает достичь, их сроки и примерную стоимость. Например, это может быть покупка квартиры через 2 года, приобретение яхты через год, расширение собственного бизнеса и даже рождение ребенка.

· Расчет плана: этот раздел содержит перечень действий по годам, таблицу с расчетами на весь период, а также, при желании, график накоплений, на весь расчетный период.

Однако ничто не вечно под луной – ситуация семьи меняется, меняется и ситуация в мире, а вместе с ней требует корректировки и личный финансовый план. Соответственно, он должен пересматриваться на регулярной основе, но никак не реже 1 раза в год, но желательно чаще: 2-3 раза в год. Общее правило таково: чем чаще происходят изменения, тем чаще пересматривается план, поэтому в периоды кризисов корректировка может проводиться и раз в квартал.
Таким образом, вы составите личный финансовый план по годам, и определите, достижимы ли ваши цели, а, если нет, то что нужно сделать для их достижения.

Конечно, личный финансовый план не даст вам 100% гарантии достижения ваших целей, т.к. никто не сможет предсказать, какими будут ваши доходы в будущем, какая будет инфляция, какой доход покажут те или иные ПИФы и т.д. Однако план позволит более четко спланировать, как вы будете достигать своих целей и, если ситуация изменится, быстро на нее отреагировать и скорректировать план. 
10. Далее организатор  читает совет независимого финансового советника, обсуждает его с группой.  Насколько с ним согласны?
Совет независимого финансового советника


Личный финансовый план составляется не на века, его нужно периодически корректировать, пересматривать.

Так, в зависимости от ситуации в стране и мире, а также в твоей семье, все может меняться, и вместе с этим должен меняться и твой план.
11.Подведение итогов. Существуют два подхода к управлению личными финансами:

· Спонтанный

· Плановый (через личный финансовый план)

При спонтанном подходе человек не точно представляет себе свое текущее финансовое положение, свои цели и, как следствие, те финансовые инструменты, которые ему подходят. Поэтому благоприятный исход здесь почти нулевой.

При плановом подходе ты анализируешь свои доходы, расходов, кредиты, накопления и цели, и строишь детальный план достижения своих целей, подбирая подходящие финансовые инструменты.
Выделите основную главную мысль, заложенную в материале, информации. Попросите участников подвести итоги. Высветите последний слайд презентации, обговорите его с участниками.
12.Тест. Далее организатор может провести небольшую проверочную работу, попросив участников занятия на отдельном листе бумаги ответить на вопросы теста. (Слайды 9-16).
	Тест: 

выполните задания с выбором ответа

(с одним или несколькими правильными ответами)

	Условия выполнения задания:
1. Максимальное время выполнения задания: 5 минут.
Задания с выбором ответа

Вопрос №1.     Что нужно знать, чтобы грамотно управлять своими финансами?

Варианты ответов:

1) свои цели;
2) свои доходы, расходы, накопления, кредиты и т.д.;

	3) финансовые инструменты;

4) методику составления личного финансового плана 

Вопрос№2.   Какова дальнейшая работа с личным финансовым планом?

Варианты ответов:

1) ему следуют без изменений;
2) он периодически корректируется;

3) он каждый год создается заново;

4) он не меняется в течение жизни.

Вопрос №3.   На какой срок составляется личный финансовый план?

Варианты ответов:
1) на 12 месяцев;
2) на 5 лет;
3) до первой финансовой цели;

4) срок может меняться.

Вопрос №4.   В чем преимущество личного финансового плана перед спонтанным подходом?

Варианты ответов:
1) он позволяет оценить текущую финансовую ситуацию, улучшить ее;

2) он позволяет подобрать подходящие финансовые инструменты с учетом всех целей;
3) он позволяет учесть все финансовые цели семьи;
4) он позволяет гарантированно достичь всех желаемых целей.


Ключи к тесту

	№1 – 1,2,3,4
	№3 - 4

	№2 - 2
	№4 – 1,2,3


13. Сформулировав советы и рекомендации, организатор предлагает обучающимся  использовать материалы занятия, полученную информацию в своей практической творческой деятельности.

14. Для закрепления информации проводится деловая игра «Личный финансовый план».

Деловая игра «Личный финансовый план»
(деловая игры разработана совместно с коллективом НП «Школа бизнес-тренингов для молодежи» (г. Москва)  http://shbdm.ru)
Цель: развитие финансовой грамотности подростков и молодежи. Овладение навыками личного финансового планирования, формами совершения операций по сбережению, страхованию и преумножению капитала домохозяйств.

Задачи: 

1) разъяснить основы использования в повседневной жизни доступных населению финансовых продуктов и услуг;
2) наглядно продемонстрировать подросткам и молодежи цепочки «работа – личные цели – страхование – сбережение – накопление – инвестирование»;
3) привлечь внимание данной категории населения к различным формам накоплений, сбережений, коллективного инвестирования. 
Методика:
Деловая игра, моделирующая основные механизмы сбережения, страхования и преумножения капитала домохозяйств. Информационные материалы, лекционный материал адаптированы для подростков и молодежи. Соревновательный аспект игры является мотивирующим для получения дополнительных знаний по финансовой грамотности и дальнейшего образования в этой области.

Технология проведения игры:
Игра состоит из следующих частей – вводная, информационная, деятельная и финальная части.
Для этой игры понадобятся:

· ведущий - организатор (1);
· помощники ведущего (примерно 1 помощник на каждые 10 игроков), но не менее 1 помощника;
· игроки. Минимального количества нет, максимальное количество определяется вместимостью аудитории, где будет проходить игра, а также наличием помощников и акустикой помещения (до 60 человек);
· раздаточный материал («Личный финансовый план» и «Правила игры» по одному  на каждого игрока);
· конверт с номерками  играющих;
· конверт с вариантами доходности фондового рынка;
· номера участников игры.
Описание игры

1. До начала игры: ведущий и помощники распечатывают бланки «Личный финансовый план» и «Правила игры» (Приложение №1, №2) в соответствии с количеством участников. 

Также до начала игры ведущий и помощники распечатывают и вырезают номера игроков (пример представлен в Приложении №3) в 2 экземплярах (т.е. каждый номер должен быть в 2 экз.), а также вырезает все варианты доходности на фондовом рынке (см. образец. Приложение №4). Здесь достаточно по одного экземпляра.
Далее готовятся два конверта, достаточно больших, формата А4, непрозрачные. В один складываются номера участников (по одному экземпляру каждого номера), а в другой – вырезанные доходности. Вторые экземпляры номеров участников раскладываются на столе в произвольном порядке. 

Далее ведущий и помощники вписываются в бланки «Личный финансовый план» доход и расходы. На всех бланках – одинаковые данные. Доходы и расходы лучше всего давать реальные, исходя из среднего дохода семье в городе. Только лучше избавляться от лишних нолей. Например, вместо дохода 12 000 написать 12. И так далее. 

Будет лучше, если заранее приготовить калькуляторы, хотя бы из расчета один калькулятор на 2-3 игроков.

Далее в помещение для игры заходят игроки, каждому дается бланк «Личный финансовый план», «Правила игры», а также каждый сам берет со стола понравившийся ему номер участника. Все садятся за столы. На столах лежат калькуляторы.

2. Ведущий объявляет о начале игры и рассказывает правила. Каждый из игроков имеет свой доход и расходы, указанные в бланке. Смысл игры – поставить перед собой минимум две финансовые цели и достичь их. Победит тот, кто достигнет более дорогих финансовых целей, менее всего сокращая свои расходы. Финансовые цели игроки определяют для себя сами - как по срокам реализации, так и по стоимости. Цели записываются в верхнем правом углу бланка (название цели и стоимость, например, «машина – 300»). На бланке также проставляется номер участника. 
3. Ведущий рассказывает то, что написано на бланке «Правила игры». Просит игроков расставить финансовые цели по годам, и начинается первый год: участники считают годовой доход, годовой расход, принимают решение о страховании жизни, а также распределяют  получившуюся разницу между доходами и расходами за год по финансовым инструментам: наличность, депозит и ПИФ акций. После этого ведущий вытаскивает из конверта доходность фондового рынка и объявляет участникам. Они помечают в бланке сумм накоплений. Вытащенные номера откладываются и не кладутся обратно в конверт.

А также после этого ведущий достает из второго конверта 2 номера игроков, с которыми «случилось несчастье». Если выбранные номера есть в зале, ведущий проверяет у них наличие страховки и, если ее нет, проставляет в бланке «Личный финансовый план» расходы на восстановление здоровья. Вытащенные номера кладутся обратно в конверт.

И так – 5 раз.

По окончании игры ведущий и помощники собирают бланки и проверяют. Победитель – тот, чья сумма финансовых целей больше, чем у других, но при этом он не сильно сокращал свои расходы (не доводил их до минимально возможных).
 4. Подведение итогов. 

Подведение итогов, обсуждение ошибочных и успешных действий игроков, ответы на вопросы, обмен мнениями. Награждение победителей сертификатами (возможно в индивидуальном и командном зачетах). 

Приложения к деловой игре «Личный финансовый план»

	Ежемесячный  доход
	Свободные средства (доход – расход)
	Расходы

	
	
	Питание
	Коммунальные платежи
	Развлечения

	
	
	
	
	


Приложение №1

Личный финансовый план

	Год
	Доходы, в год
	Расходы, в год
	Расходы на страховку, в год
	Итого свободных средств, на конец года
	Размещение свободных средств в финансовые инструменты
	Итого накоплений на конец года
	Расходы на финансовые цели
	Остаток накоплений после расходов на фин. цели

	
	
	
	
	
	Итого в наличности, на конец год
	Итого на депозитах, на конец год
	Итого в ПИФах акций, на конец года
	
	
	

	
	1
	2
	3
	Первый год: 4=1-2-3

Второй год: 

Прибавляем итог за прошлый год
	5 = x% * 4
	6 = y% * 4
	7 = z% * 4
	8 = 5+6+7
	9
	10 = 8 - 9

	1
	
	
	
	
	 
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Приложение №2

ПРАВИЛА ИГРЫ
1. Расходы.  Игрок может за время игры каждый год уменьшать расходы, но только по части развлечений (эту статью можно сокращать до 100%, то есть полностью исключать) и питания (можно сократить максимум на 10%), коммунальные платежи не сокращаются.

2. Финансовые цели.  Выбрать по 2 финансовые цели, дорогую (10 и более ежемесячных доходов) и дешевую (до 3 ежемесячных доходов), и установить, в какой год каждый игрок планирует достичь двух выбранных целей. Цели в дальнейшем не меняются по суммам, но могут передвигаться по срокам. 

3. Реализация целей. Если в этом году игрок хочет реализовать выбранную финансовую цель, то он вычитает расходы на нее из получившейся по итогам года суммы накоплений. Если расходов нет, вся сумма накоплений переходит на следующий год.

4. Кредит на финансовую цель. Игрок может использовать кредит на 3 года в размере 5 зарплат, и тогда он расходы на достижение одной цели разнесет на 3 года. Ежегодный платеж по кредиту будет составлять (5 зарплат * 50%). 

5. Страхование жизни.  Игрок в начале каждого года может купить страховку жизни. Стоимость: 6 зарплат * 1%.
6. Страховой случай.  Каждый год с кем-то из игроков случается несчастный случай (вытягивается один из номеров игроков). Те, с кем случился страховой случай, но они не были застрахованы, вписывают себе дополнительные расходы в размере 3 ежемесячных расходов.

7. Доходность депозитов и наличности. Доходность по депозитам фиксировано составляет 8% годовых, доходность наличных – 0%.

8. Доходность ПИФов. Доходность ПИФов за год объявляется по результатам вытягивания доходности в конце года.
Приложение №3

Порядковые номера участников
	1
	2
	3
	4

	5
	6
	7
	8

	9
	10
	11
	12

	13
	14
	15
	16

	17
	18
	19
	20

	21
	22
	23
	24

	25
	26
	27
	28

	29
	30
	31
	32


Приложение №4

Доходность фондового рынка
	0%
	0%
	5%
	5%

	-5%
	-5%
	-10%
	-10%

	10%
	10%
	15%
	15%

	-15%
	-15%
	20%
	20%

	-20%
	-20%
	25%
	25%

	-30%
	-40%
	-50%
	-60%

	30%
	40%
	50%
	60%


Список источников и литературы для педагогов:

1. Зеленцова А. В. Повышение финансовой грамотности населения: международный опыт и российская практика / А. В. Зеленцова, Е.А. Блискавка, Д. Н. Демидов. – М. : КноРус, 2012. – 106 с.
2. Бокарев А. А. Повышение уровня финансовой грамотности населения в Российской Федерации / А. А. Бокарев // Финансы. - 2010. - № 9. - С. 3-6.
3. Прутченков А. Личная финансовая безопасность. Как ее можно обеспечить: ["Шк. финансовая неделя": обучение финансовой грамотности школьников, родителей и педагогов] / А. Прутченков // Народное образование. - 2008. - № 10. - С. 181-185.
Электронные ресурсы для педагогов:

1. Школа личных финансов [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.familyfinance.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

2. Финграмота. Ру [Электронный ресурс]. - Режим доступа:  www.fingramota.ru, свободный. - Загл. с экрана.  
3. Школа бизнес-тренингов для молодежи [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.  shbdm.ru, свободный. - Загл. с экрана.  
Список источников и литературы для участников:

1. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2009. – С.106.

2. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота для школьников. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2010. – С.42.

Электронные ресурсы для участников:

1. Ученики Скруджа [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.ycheniki-skrudja.com, свободный. - Загл. с экрана.  

2. МЦФО [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.mmcfo.ru, свободный. - Загл. с экрана.   
Мероприятие №2
Ролевая игра «Накопления и кредиты»

Технологическая карта
Продолжительность занятия – 4 часа
Тема: «Кредиты» 
Цель: формирование навыков правильного выбора  финансовых инструментов в зависимости от жизненной ситуации.

Задачи:
1) дать представление о видах кредита, о преимуществах и недостатках использования кредита, о грамотном использовании кредитов,  о кредитной истории;
2) развивать  культуру финансового поведения;
3) формировать навыки практического применения полученных знаний;
4) воспитывать у молодежи инициативу,  активность и самостоятельность в принятии финансовых решений.
Оборудование, дидактический материал:

флипчарт, маркеры, наглядные пособия, раздаточный материал - тест, презентация «Как правильно брать в долг?».
Технические средства обучения: ноутбуки/компьютеры с выходом в Интернет, мультимедиапроектор, экран. 

1. Приветствие. Перед началом занятия приветствие всех участников.
2. Объявление темы занятия. 
Начать урок можно с этой истории (из подслушанного).
— Можешь дать мне тысячи три на месяц?

— А тебе зачем?

— Ну, просто куплю те джинсы, которые мы, помнишь, видели. Пока распродажа. Как только получу зарплату, сразу отдам. Или у родителей возьму. А если что — у нас одинаковый размер, отдам тебе их вместо денег. 

— Ну ладно.

— Спасибо, ты самая лучшая моя подруга. Тортик за мной!

Этот незатейливый разговор двух подруг — типичная схема банковского кредита со всеми необходимыми компонентами: срок — месяц, поручители — родители, залог — джинсы, процентная ставка — тортик. Кредит, о котором договорились девушки, называется целевым, ведь речь шла о конкретной покупке, то есть о конкретной цели.
Вопрос организатора: «Кто-то из вас когда-нибудь брал или давал в долг?» Если будут ответы: «Да», то можно спросить у участников занятия: «На каких условиях выдавался заем? Как оценивался тот, кому этот заем предоставлялся (сможет он его вернуть или нет)?» и т.д. Запишите все  ответы на флипчарте. А затем подведите краткие итоги опроса и перейдите к сладу №2 презентации «Как правильно брать в долг?».
3. Высветите последовательно слайды №№ 2, 3, 4  и расскажите про то, у кого обычно можно взять в долг, на каких условиях. Также расскажите про основные виды кредитов в банке – целевые и не целевые.
Информация.

Долг – это когда тебе недостает некоторой суммы на какую-то покупку, и ты на определенное время занимаешь у кого-либо определенную сумму на определенных условиях (с возвратом/без, с процентами/без, с залогом/без и т.д.).

Начнем с того, у кого можно взять в долг:

· у родителей, родственников;
· у друзей, знакомых;
· в банке (и в этом случае ты берешь кредит);
· в иной организации.
Деньги тебе могут дать взаймы на разных условиях.

Например, могут быть разные условия по возврату денег тому, у кого ты их занял:

· с возвратом (т.е. ты их должен через некоторое время вернуть);
· без возврата (обычно так происходит, когда тебе дарят деньги, т.е. не требуется возвращать их назад, но это бывает крайне редко).
Могут быть разные условия по платности:

· тебе могут дать в долг 1000 руб. и попросить вернуть 1000 руб., и тогда это означает, что в долг тебе дали без процентов;
· тебе могут дать в долг 1000 руб., а вернуть ты будешь должен 1200 руб., то есть 200 руб. будет платой за предоставленную сумму средств в долг. Это самый распространенный вариант.

Могут быть разные условия по выплате долга:

· тебя могут попросить вернуть весь долг (плюс проценты) одним платежом в конце срока;
· тебя могут попросить выплачивать долг ежемесячно (так происходит в банках).
По цели кредиты могут быть:

· целевыми (например, на машину, на квартиру). Ясное дело, чем четче цель кредита, тем меньше риски для банка, который тебе будет этот кредит выдавать (ведь он точно будет знать, зачем тебе деньги). Вот почему целевые кредиты дешевле, чем нецелевые. К целевым кредитам относятся:

· ипотека (под залог той квартиры/земли/дома), который ты хочешь купить;

· автокредит (под залог той машины, которую ты хочешь купить с помощью кредита).
· Нецелевыми (когда деньги нужны просто так). К нецелевым чаще всего относятся:

· потребительский кредит (когда ты берешь в банке деньги на какие-то нужды, без конкретики. Это может быть как новая машина, так и поездка за границу);
· кредитная карта (когда банк тебе дает право тратить в пределах определенной суммы денег на любые цели. Использовать всю позволенную сумму целиком или нет, сразу или частями – решать тебе).

4. Прочтите совет независимого финансового советника  «Как взять кредит под наименьший процент». 

Совет  независимого финансового советника: Как взять кредит под наименьший процент 

Как ты уже понял, чтобы ставка по кредиту была ниже, банк должен знать, на что ты берешь кредит, а также должен получить в залог то, что ты собираешься с помощью кредита купить.

Так что постарайся избегать всяких быстрых кредитов (экспресс-кредитов), т.к. банк принимает решение о предоставлении тебе кредита достаточно быстро, значит, риск ошибиться у него высокий. Значит, он этот риск компенсирует высокой ставкой по кредиту.

Лучше брать целевые кредиты – автокредит, ипотечный кредит.

Спросите участников, согласны ли они?  Как они думают – с чем связан данный совет? Почему рекомендуется брать целевой кредит?  Мораль такова: чем меньше банк знает о том, куда пойдут деньги, и при отсутствии залога у банка возрастают риски, тем более высокой процентной ставкой он их компенсирует.
5. Спросите участников, если бы они давали кому-то в долг, то на что они бы обратили внимание? Выпишите ответы на флипчарте, попробуйте их подвести под то, что все хотят быть уверены, что деньги вернут. А теперь спросите подростков, насколько бы повысилось их доверие к человеку, если бы их лучший друг сказал им, что уже давал ему в долг, и тот отдал все точно в срок?

Подведите итог, что положительная репутация заемщика очень важна. Далее высветите слайд №5 «Кредитная история», и расскажите подросткам  про то, что это.
Информация.
Кредитная история очень важна: в жизни часто бывают моменты, когда кредит нужен, и его никак не заменить помощью родителей, займами друзей или родственников. Но у банка нет такого преимущества, как есть у родных, - он вас не знает. И чтобы понимать, стоит вам давать кредит и на каких условиях, он должен иметь информацию о вас как о заемщике: вовремя ли вы отдавали предыдущие кредиты, не было ли опозданий в оплате и т.д. Если все хорошо, банк выдаст вам кредит и, возможно, даже на более выгодных условиях, чем тому, у кого такой истории нет, либо, что хуже, она негативна. Например, вы же не дадите в долг тому однокласснику, о котором друзья вам рассказали, что он не возвращает долги?

Так же и банки обмениваются между собой информацией о том, кто вовремя отдает долг, а кто - нет. Для этого в России созданы специальные бюро кредитных историй, где хранится информация по всем заемщикам, и к ним обращаются все банки, когда выдают новый кредит.

И уж если кто-то когда-то не вовремя расплатился по кредиту, то это за ним закрепляется навсегда, и ему могут вообще больше никогда не дать кредит, даже если он ему будет очень нужен (для покупки квартиры, машины, оплаты обучения в ВУЗе и т.д.). 

Представьте себе – вы хотите взять кредит на обучение, а вам или вашим родителям его не дают, потому что вы вовремя не платили по предыдущим кредитам. Обидно будет лишиться образования по такой дурацкой причине!

Вот почему так важно с молодых лет быть добросовестным заемщиком.

6. Прочитайте совет независимого финансового советника  про то, как сформировать свою кредитную историю. Согласны ли вы с ним? Зачем так рано начинать формировать кредитную историю?
Совет  независимого финансового советника: Как заработать хорошую репутацию у банков: 

Одним из важных способов стать им является формирование репутации с самого детства! Но как? 

Очень просто – такой способ давно уже придуман в Америке. Так, твои родители могут оформить на тебя дополнительную кредитную карту, которая будет привязана к их основной кредитной карте. И вот, когда ты станешь владельцем своей кредитной карты, ты сможешь начать формировать репутацию заемщика. 
7.  Далее поясните, как именно может помочь формирование положительной кредитной истории с ранних лет.
Информация.

Главное – быть аккуратным и постоянно контролировать свои расходы по кредитной карте. Так, вы сможете с помощью карты оплачивать свои покупки, например, на 1-5 тыс. руб. в месяц. Иными словами, используя карту, вы будете каждый месяц брать у банка взаймы по 1-5 тыс. руб. В течение месяца вы сможете отследить, сколько  потратили  по кредитной карте, а потом будете отдавать долг перед банком – либо сразу всю сумму (что будет дешевле и разумнее всего), либо будете отдавать долг частями, по чуть-чуть каждый месяц (но так будет гораздо дороже). Главное – не допускать просрочек и всегда платить по долгам.

Так к 18-20 годам  вы уже свободно будете владеть кредитной картой, а также у вас будет наработана положительная кредитная история, и вы вполне сможете взять более крупный кредит, например, на оплату высшего образования. К тому времени, когда ваши ровесники и понятия иметь не будут, что такое кредит, как его правильно выплачивать, как отслеживать свой долг перед банком, вы уже будете в этом прекрасно разбираться, плюс – у вас еще будет благоприятная репутация надежного заемщика! Главное – вовремя и без просрочек выплачивать долг перед банком – и тогда все будет как задумано!
8. Прочитайте совет независимого финансового советника  про то, как нужно регулярно проверять свою кредитную историю. 
Совет  независимого финансового советника: Как заработать хорошую репутацию у банков: 

Свою кредитную историю нужно проверять минимум 1 раз в год, т.к. банки имеют дело с миллионами операций, и в твою кредитную историю может закрасться ошибка. 

Запрос своей кредитной истории 1 раз в год – бесплатно.
Согласны ли вы с ним? Зачем это нужно делать? К чему может привести ошибка? 

Задайте вопрос:  «Собираетесь ли вы формировать свою кредитную историю? Что бы вы сделали, чтобы обеспечить себе добропорядочную репутацию заемщика?»
9. Задайте вопрос: «Как можно себя обезопасить от просрочек по кредиту?» Выпишите на флипчарте ответы. А потом, используя слайды №№ 6-9, расскажите,  как правильно подготовиться к получению кредита. 
Информация.
Советы получения кредитов

Кредит – это прекрасный инструмент, позволяющий тебе сейчас, не откладывая, купить то, на что пришлось бы еще долгое время копить. Однако он связан с рядом рисков: ты можешь просрочить очередной платеж по кредиту, если задержат стипендию или зарплату, если вдруг уволят, либо если возникнут непредвиденные крупные расходы. А все знают, что просрочка и неплатеж по кредиту оставляют черное пятно на кредитной истории, и в следующий раз, когда тебе понадобится кредит, это черное пятно может встать на твоем пути к новому кредиту: банк, увидев, что ты один раз уже задержал платеж по кредиту или не выплатил кредит вовсе, просто откажет в выдаче кредита, чем еще больше ухудшит твою кредитную историю. Но всего этого можно избежать, если придерживаться нескольких самых основных несложных правил.

Итак, как же правильно брать кредит?

Правило 1 – определить, сколько ты можешь себе позволить платить за кредит. На самом деле, выплаты по всем кредитам не должны превышать 40% твоего дохода. Например, если ты получаешь 10 тыс. руб., то твой ежемесячный платеж по всем кредитам не должен превысить 4 тыс. руб. Это нужно для того, чтобы, даже если тебе урежут зарплату, у тебя были средства не только на уплату по кредитам, но и на жизнь. Однако желательно все же не доводить расходы по кредитам до уровня 40% от ежемесячного дохода: лучше, если они будут составлять максимум 20-30%.

Правило 2 – убедись, что у тебя есть резервный фонд. Резервный фонд – это накопления, обычно в размере 3-6 ежемесячных расходов, отложенные либо дома в «конверте» в виде наличности, либо же на счете или депозите в банке.

Может показаться странным – зачем вообще иметь какой-либо резервный фонд, если у тебя есть кредит? Не проще ли все свободные средства израсходовать на погашение кредита? На самом деле, не проще. А что, если завтра в твоей компании сократят часть персонала, в том числе тебя, либо существенно урежут зарплату – как же тогда ты продолжишь платить по кредиту и одновременно жить? Да, это будет нелегко, точнее, совсем тяжело. Именно поэтому лучше всего убедиться, что у тебя есть резервный фонд, перед тем, как взять кредит. Конечно, если ты собрался взять кредит в размере 1-2 зарплат, то проще не брать кредит, и израсходовать часть резервного фонда.

Правило 3 – правильно выбирай вид кредита. Чтобы купить машину, можно взять автокредит или потребительский кредит. Чтобы взять недостающие 400 – 500 тыс. руб. на квартиру, можно либо использовать ипотеку, либо опять же прибегнуть к потребительскому кредиту. Да, потребительский кредит проще в плане оформления, однако он значительно дороже, чем такие целевые кредиты, как автокредит или ипотека. Поэтому лучше озаботиться сбором дополнительных документов и потратить несколько больше времени, чем переплачивать по потребительскому кредиту.

Правило 4 – накопи первоначальный взнос. Для получения большей части кредитов (автокредит, ипотечный кредит) требуется, чтобы у тебя уже было накоплено 15-20% от стоимости той машины, квартиры, дома, которые ты хочешь купить в кредит. Даже если ты пользуешься потребительским кредитом, все равно банк охотнее тебе выдаст кредит, если ты укажешь, что ты уже накопил некоторую сумму. Желательно иметь минимум 15-20% от стоимости того, на что ты хочешь брать кредит. Тогда и кредит можно на меньшую сумму взять.
Правило 5 – правильно определяй сумму кредита. Чем больше, тем лучше – не самый правильный посыл при получении кредита. Чем больше будет сумма по кредиту, тем больше будет ежемесячный платеж и переплата. Поэтому сумму по кредиту нужно брать не «с запасом», и именно в том размере, в котором нужно. Например, если ты знаешь, что тебе нужно на оплату лечения 100 тыс. руб., не нужно брать 200 тыс. рублей «на всякий случай». Лучше оформить кредит именно на 100 тысяч.
Правило 6 – правильно выбирай срок кредита. Ясно, что чем больше ты сделаешь срок по кредиту, тем меньше будет ежемесячный платеж. Однако есть и другая закономерность: чем дольше срок кредита, тем больше переплата по нему. Так, если взять кредит на 200 тыс. руб. под 28% годовых на 2 года и на 5 лет, можно увидеть существенную разницу.

Как можно видеть (слайд №8), увеличение срока кредита на 3 года приводит к сокращению ежемесячного платежа на 4751 руб., но, в то же время, приводит к увеличению переплаты на 110 165 руб. Соответственно, лучше всего брать кредит на короткий срок, чтобы не переплачивать по нему. 

Правило 7 – правильно выбирай валюту кредита (слайд №9). Кредит лучше всего брать в той валюте, к которой привязан твой доход. Как правило, это рубли РФ. Если брать кредит в иностранной валюте, ты рискуешь, что, если рубль упадет по отношению к доллару или евро, твой платеж по кредиту автоматически возрастет, а вот твой доход останется прежним. Поскольку Россия относится пока что к развивающимся странам, поэтому ее валюта менее стабильна и больше подвержена колебаниям, чем валюта развитых стран (например, доллар и евро), то кредит лучше брать в рублях.

Правило 8 – страхуй свою жизнь. Около 50% случаев неплатежей и просрочек по кредитам происходят по причине проблем со здоровьем у заемщиков. Чтобы избежать таких проблем, лучше всего оформлять программу страхования жизни, если ты решил брать кредит. Страховать жизнь ты сможешь на сумму кредита, который собираешься оформить. Это не только позволит тебе обезопасить себя на случай проблем со здоровьем, но и снизить ставку по кредиту. 
И последний совет:
Кто платит меньше? Аннуитетные и дифференцированные платежи.
(Слайд 10). Выбирая кредитную программу, потенциальные заемщики ориентируются на процентную ставку по кредиту. Но не только ставка влияет на сумму выплачиваемых процентов, а также способ их начисления и метод погашения кредита. Таких методов существует два: аннуитетные платежи и дифференцированные платежи.

На наш взгляд, наиболее выгодная схема погашения ипотечного кредита — дифференцированные платежи. Так, общая сумма выплаченных банку денег, взятых под 12 % годовых и погашенных дифференцированными платежами — намного меньше, чем взятых под 12 % годовых, но погашенных аннуитетными платежами.

Дифференцированные платежи характерны тем, что задолженность по кредиту погашается равномерно начиная с самых первых выплат, а проценты начисляются по фактическому остатку. Таким образом, каждый последующий платеж меньше предыдущего. Досрочное погашение не ограничено ни по времени, ни по сумме и позволяет существенно сэкономить на выплачиваемых процентах.

Аннуитет — начисление равных платежей на весь срок погашения кредита. При этом в первой половине срока погашения задолженность по кредиту практически не гасится — выплачиваются в большей части проценты. Эта особенность делает платежи относительно небольшими, но значительно увеличивает общую сумму начисляемых процентов.

10.  Попросите участников  подвести итоги.  Высветите последний слайд презентации, обсудите его.
11. Сформулировав советы и рекомендации, организатор предлагает участникам  использовать материалы занятия, полученную информацию в своей практической творческой деятельности.
12. Для закрепления информации проводятся ролевая игра «Накопления и кредиты».
Ролевая игра «Накопления и кредиты»
(ролевая игры разработана на основе материалов  НП «Школа бизнес-тренингов для молодежи» (г. Москва)  http://shbdm.ru)
Цель: развитие финансовой грамотности подростков и молодежи. Овладение  на практике навыками  убеждения клиента в своих финансовых продуктах.

Задачи: 
1)закрепить с участниками знания  о кредитах, принципах кредитования, создание условий для применения ими комплекса знаний и способов действий в жизни при оформлении  кредитов;
2)развивать   умение общаться в команде, цивилизованно защищать интересы команды;
3)воспитывать потребность у подростков и молодежи к активизации мыслительной деятельности, творческому поиску, ответственно принимать решения. 
Методика:
Ролевая игра дает возможность проиграть необходимую ситуацию. Чтобы участники игры действовали компетентно, желательно, чтобы они овладели не только содержанием темы, которая положена в основу игры, но и расширили свои знания по проблеме, использовав различные источники информации.  Организатор должен точно определить перечень ролей и выстроить модель сюжета игры. Участники игры самостоятельно выполняют те или иные задания, консультируясь по мере надобности с ведущим и помощниками. Готовый сценарий участникам ролевой игры давать не следует, поскольку это исключает творчество и самостоятельную продуктивную деятельность. 

Технология проведения игры:
Игра состоит из следующих частей – вводная, информационная, деятельная и финальная части.
Для этой игры понадобятся:
· ведущий;
· помощники ведущего (примерно 1 помощник на каждые 10 игроков),  но не менее 1 помощника;
· группы по 4 человека;

· бланк участника (см. ниже).
Описание игры

2. Ведущий и помощники в самом начале игры распечатывают бланки участника  игры в соответствии с количеством участников. 

Далее все участники рассаживаются в группы по 4 человека. Каждому раздается бланк участника, он пишет на нем свои Ф.И.О. и оставляет бланк у себя. После получения роли участники могут воспользоваться ноутбуками с выходом в Интернет для получения недостающей информации.
3. Далее ведущий говорит: «Есть такая старинная русская пословица: «Легче деньги прожить, чем нажить. Легче деньги нажить, чем сберечь». Итак,  у вас мечта – купить новый автомобиль. Но денег на покупку у вас нет. Что лучше, взять кредит в банке или копить несколько лет? Для этого необходимо представлять схему работы банка, которая  действительно до невероятности проста. Одни люди деньги в банк несут, другие люди деньги у банка берут. Те, кто деньги в банк несет, делают вклад, или депозит. Те, кто деньги у банка берет, оформляют кредит. Банк же, в свою очередь, устанавливает плату (ставку), за которую он оба эти процесса осуществляет. Ставки должны быть разными: для депозита — ниже, для кредита — выше. Разница между ставками и есть «шоколад на пальцах банкира». Это доход банка. И в отличие от «шоколадных пальцев», он поддается точному выражению в цифрах.
Распределите между собой роли:

· один – кредитный консультант в банке, он заинтересован в продаже кредитов клиентам банка;
· второй – консультант банка по счетам и вкладам, заинтересован в привлечении сбережений граждан в депозиты;
· третий – консультант управляющей компании, который агитирует за инвестиции в ПИФ;
· четвертый игрок – человек, который решает, как ему лучше всего купить автомобиль. Автомобиль стоит 500 тысяч рублей, при этом 250 тысяч рублей уже есть.
Задача консультантов: каждый из консультантов поочередно убеждает будущего автовладельца приобрести именно его продукт (кредит, депозит или ПИФ), рассказывая о плюсах своего продукта и недостатках остальных двух». 
Информация для консультантов.
1) Кредитному консультанту. 
Выбрать наиболее подходящий кредит на покупку авто – задача не из лёгких. Банки предлагают по несколько вариантов программ автокредитования. Например, автокредит Сбербанка России предоставляется на приобретение нового или подержанного автомобиля иностранного или российского производства:
- возможность получения кредита без подтверждения доходов и трудовой занятости;

- отсутствие комиссий по кредиту;

- быстрое принятие решения о предоставлении кредита:

· в течение 2 часов - для клиентов, получающих заработную плату на счет, открытый в Банке;
· в иных случаях – в течение 1 - 2-х рабочих дней (при необходимости проверки автосалона - продавца указанный срок может быть увеличен на 2 рабочих дня);

- возможность выбора автомобиля в течение 180 календарных дней с даты принятия банком положительного решения о предоставлении кредита;

- возможность привлечения супруги(а) в качестве созаемщика и учета совокупного дохода обоих супругов;

- возможность получения кредитной карты на выбор: неперсонализированной карты моментальной выдачи Visa Credit Momentum / MasterCard Credit Momentum с лимитом до 150 000 рублей или персонализированной кредитной карты с лимитом до 200 000 рублей. Кредитная карта может быть выдана после одобрения и получения автокредита.
2) Консультанту  банка по счетам и вкладам.

Допустим,  у Вас появились свободные средства. Соответственно, возникает вопрос – а что же делать с этими свободными средствами? Вы решили  их копить ради достижения своей финансовой цели – покупки автомобиля.

Значит,  придется искать ответ на вопрос о том, в чем и как  хранить свои сбережения?

Существует масса вариантов, как можно распорядиться своими накоплениями. Мы  предлагаем  разместить  ваши деньги на депозит.
Депозит – инвестиционный инструмент, предполагающий размещение денег в банке на определенный срок и на определенных условиях (по доходам, по возможности пополнения и снятия  и т.д.).

Депозиты различаются по:

· срокам;
· валюте;
· возможности пополнения и частичного снятия;
· начислению процентов.
Система страхования вкладов защищает вкладчиков – физических лиц, у которых есть вклады и счета в банке, на случай банкротства банка. Главное – держать в одном банке не более 700 тыс. руб.

Депозит – это хороший инструмент для сохранения, но не приумножения сбережений, т.к. дает доход на уровне инфляции.

3) Консультанту  управляющей компании.
Мы рекомендуем Вам использовать альтернативный вариант  - паевые инвестиционные фонды. 

Паевый инвестиционный фонд (ПИФ) – это своеобразный денежный мешок, который передается в управление управляющей компании (УК). Это мешок формируется из средств массы частных инвесторов, которые не хотят самостоятельно распоряжаться этой суммой средств, играя на бирже. 

У каждого мешка – ПИФа – свое предназначение, средства, вложенные в него, могут инвестироваться только определенным образом, в соответствии с инвестиционной декларацией фонда, где прописано, в какие ценные бумаги и в какой пропорции могут инвестироваться средства в фонде.

За деятельностью ПИФа наблюдает Федеральная служба по финансовым рынкам (ФСФР), независимый депозитарий, регистратор, оценщик и аудитор, то есть инвесторы максимально защищены, УК не сможет просто присвоить себе деньги инвесторов, либо распоряжаться ими по своему усмотрению.

На сегодня на рынке существует достаточно много вариантов ПИФов, что практически каждый инвестор сможет найти себе фонд «по вкусу». Фондов достаточно много. Мы можем предложить самые популярные из них:
· ПИФы акций – средства, вложенные в такой фонд, инвестируются в основном в акции. Такие фонды обладают максимальной доходностью (от 25-30% в год) и наиболее высоким риском. В них лучше инвестировать на 7-8 лет и более.

· ПИФы смешанных инвестиций – вкладывают средства как в акции, так и в облигации. Здесь доходность и риски средние (около 20%), рекомендуется инвестировать на 4,5-5 лет и более.

· ПИФы облигаций – инвестируют средства в основном в облигации, риски и доходность – невысокие (9-15%). В них можно вкладывать на 1-1,5 года и более.

4) Автовладельцу.

Допустим, Вам необходимо принять финансовое решение, и Вы не можете однозначно ответить для себя, лучше на нее накопить или же лучше взять кредит. Вы обращаетесь за помощью к финансовому консультанту в банке, в управляющей компании, в брокерской компании и т.д. Как вы думаете, чем будет руководствоваться тот консультант, который будет предлагать вам  тот или иной финансовый продукт? Например, депозит, кредит, ПИФ. Насколько его совету можно доверять? Дело в том, что в большинстве своем финансовые консультанты в банках и других финансовых компаниях получают определенный процент за продажу клиентам тех или иных финансовых продуктов. Это не хорошо и не плохо, это просто факт, который Вы должны учитывать. Поэтому всегда уточняйте, каков интерес консультанта в рекомендации Вам  того или иной продукта: получит ли он с продажи некую комиссию, есть ли у него планы продаж, которые он должен выполнить и т.д. Почему он НЕ рекомендует другие (альтернативные варианты). Посетите другие банки и финансовые компании, почитайте форумы, обратитесь к независимым финансовым советникам, чтобы иметь объективную картину и принять в конечном счете грамотное решение.
4. Далее ведущий говорит: «Автовладелец в итоге должен выбрать, каким продуктом он воспользуется, чтобы купить машину. Он может выбрать не один, а два или все три продукта, а может остановиться на другом. Он может и должен задавать уточняющие вопросы». 

На игру дается 20 минут.

5. По истечении времени ведущий говорит: «Консультанты, дайте свои бланки автовладельцу, чтобы он проставил вам по 5-балльной шкале вашу объективность и квалифицированность. А Вы в свою очередь оцените объективность и финансовую грамотность  автовладелеца». 

Посовещавшись, консультанты ставят ему также оценки за игру. Затем  консультанты и автовладелец  меняются ролями, которые  до этого еще не исполняли, и  начинается игра  заново. И так далее, пока каждый не попробует себя во всех четырех  ролях. Во время игры участники могут задавать вопросы помощникам ведущего.
В конце игры все игроки сдают свои бланки ведущему. Выбирается игрок (или игроки) с максимальным количеством баллов. Им могут вручаться призы.
Бланк участника
	ФИО

	Роль 
	Объективность (5 баллов)
	Квалификация (5 баллов)

	Кредитный консультант в банке
	
	

	Консультант банка по счетам и вкладам
	
	

	Консультант управляющей компании (ПИФ)
	
	

	Автовладелец
	
	

	ИТОГО
	
	


Список источников и литературы для педагогов:

1. Зеленцова А. В. Повышение финансовой грамотности населения: международный опыт и российская практика / А. В. Зеленцова, Е.А. Блискавка, Д. Н. Демидов. – М. : КноРус, 2012. – 106 с.
2. Бокарев А. А. Повышение уровня финансовой грамотности населения в Российской Федерации / А. А. Бокарев // Финансы. - 2010. - № 9. - С. 3-6.
3. Прутченков А. Личная финансовая безопасность. Как ее можно обеспечить: ["Шк. финансовая неделя": обучение финансовой грамотности школьников, родителей и педагогов] / А. Прутченков // Народное образование. - 2008. - № 10. - С. 181-185.
Электронные ресурсы для педагогов:

1. Школа личных финансов [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.familyfinance.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

2. Финграмота. Ру [Электронный ресурс]. - Режим доступа:  www.fingramota.ru, свободный. - Загл. с экрана.  
3. Школа бизнес-тренингов для молодежи [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.  shbdm.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

Список источников и литературы для участников:

1. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2009. – С.106.
2. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота для школьников. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2010. – С.42.

Электронные ресурсы для участников:

1. Ученики Скруджа [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.ycheniki-skrudja.com, свободный. - Загл. с экрана.  

2. МЦФО [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.mmcfo.ru, свободный. - Загл. с экрана.   
Мероприятие №3 
Бизнес-игра «Инвестиции в ценные бумаги»

Технологическая карта

Продолжительность занятия – 3 часа
Тема: «Инвестиции в ценные бумаги»
Цель: формирование у сегодняшней молодежи практических навыков использования финансовых инструментов.

Задачи:

1) подготовить молодых людей к жизни в реальных условиях рыночной экономики, научить их эффективно использовать возможности, предоставляемые современным обществом, в том числе и финансовые услуги для повышения собственного благосостояния и успешности в целом;
2) развивать  культуру финансового поведения;
3) формировать навыки практического применения полученных знаний;
4) воспитывать у молодежи инициативу,  активность и самостоятельность в принятии финансовых решений.

Оборудование, дидактический материал:

флипчарт, маркеры,  раздаточный материал – тексты заданий, карточки с названиями – БАНК, БИРЖА, СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ, бланки экспертного листа.
Технические средства обучения: ноутбуки/компьютеры с выходом в Интернет, мультимедиапроектор, экран. 

Методика и технология проведения игры
В  процессе подготовки участникам необходимо  встретиться с представителями финансовых институтов  региона, роль которых им предстоит выполнить по сценарию, для того, чтобы затем  компетентно действовать во время бизнес-игры. Готовый сценарий участникам  игры давать не следует, поскольку это исключает творчество и самостоятельную продуктивную деятельность. 

Описание игры

В  данной игре моделируется деятельность биржи, банка и  страховой компании.  Начальная группа делится на 6 частей, которые представляют:

1-я – биржу;

2-ая – банк;

3-ья – страховую компанию;

4, 5, 6-я – частных лиц.

Каждая команда участников игры, исполняя роль сотрудников и клиента биржи, банка или страховой компании, должна проанализировать ответы другой команды и подготовить свои рекомендации, которые также будут учитываться при подведении итогов. Три эксперта оценивают действия работников в предложенных организатором ситуациях в соответствии с критериями и заносят данные в экспертный лист (приложение №1). 

Критерии оценки (оценивается правильность ответа, полнота ответа, ориентация на клиента):

5 - идеальный вариант действий сотрудника банка (биржи, страховой компании);

4 - у эксперта имеется одно замечание к сотруднику по одному из данных критерий;

3 - имеется несколько замечаний к сотруднику;

2 - надо было поступить по-другому, неправильный вариант действий сотрудника банка (биржи, страховой компании).
Команда, показавшая наилучшие результаты, становится победителем.

Приветствие. Перед началом занятия приветствие всех участников.
Ведущий: «Дорогие друзья, при подготовке к данному мероприятию вы самостоятельно знакомились с информацией о ценных бумагах, о видах, плюсах и минусах  акций и облигаций, об игре на бирже и страховании. Вы встречались с   представителями финансовых институтов  региона с целью повысить свою финансовую грамотность, найти ответы на интересующие вас вопросы. Сегодня вы на практике продемонстрируете на сколько вам знакома данная тема. В процессе игры вам будет предложено решить по три ситуационные задачи, которые будут оценивать наши уважаемые эксперты (представляет экспертов, объясняет критерии оценки заданий). На подготовку и представление задания вам дается до 20 минут. Ответ можно сопровождать  презентацией, созданной при подготовке ответа. Не забудьте, что один из критериев оценки – ориентация на клиента». 
Объявление темы занятия.  
Ведущий приглашает  ведущего сотрудника от банка, биржи и страховой компании получить первое задание. После выполнения и обсуждения  первого задания они получают  второе и третье.
Задания для сотрудников банка
Ситуация 1. Клиент обратился в банк. Ему  не по душе низкий процент по депозиту. Предложите клиенту  покупку ценных бумаг. Объясните, на чем зарабатывает инвестор, вложившийся в облигацию. Какие есть варианты облигаций? Плюсы и минусы облигаций. Смоделируйте ситуацию продажи облигаций.

Ответ.

На российском рынке существует более двух видов ценных бумаг, но новички обычно используют облигации или акции. 

 Облигация – это долговая ценная бумага, которая удостоверяет обязанность компании в определенный день выплатить владельцам своих облигаций определенную сумму. Иными словами, это обязательство вернуть долг инвесторам, так как, покупая облигацию, инвестор, по сути, дает компании в долг на определенное время. На чем зарабатывает инвестор, вложившийся в облигацию? 

· Разница в цене на облигацию: в этом смысле ваша задача - купить облигацию дешевле, чем продать ее. Цена на облигацию меняется со временем, поэтому вы можете приобрести облигацию в надежде на рост ее цены, а затем продать. Также есть такие облигации, которые продаются компанией уже дешевле, чем потом выкупаются той же компанией у владельцев облигаций. Такие облигации называются дисконтными (от «discount» - скидка).
· Доход по облигации в виде периодических выплат (купонов). Их даты заранее установлены, размер может изменяться год от года, а может быть постоянным. Не все облигации имеют купон.

Какие есть варианты облигаций? 
· Наиболее надежные облигации – государственные облигации, но они же в силу своей надежности и наименее прибыльны. 
· Чуть более привлекательны для инвестиций корпоративные облигации. Причем корпоративные – не значит, что они ненадежны, так как облигации ведущих компаний по стабильности они мало чем уступят государственным. 

Все зависит от компании: есть и известные корпорации с высокой надежностью, а есть малознакомые фирмы, в чьей платежеспособности можно сомневаться. Так, корпоративные облигации можно разделить на 3 большие группы:

· голубые фишки – облигации крупнейших и надежнейших компаний (Лукойл, Газпром, РЖД и т.д.). Доходность по ним минимальна;
· второй эшелон – облигации достаточно крупных преимущественно региональных компаний. Доходность – средняя;
· третий эшелон – облигации малоизвестных компаний. Доходность по ним сравнительно высокая, может быть более 15% годовых, но и риск неплатежей по таким ценным бумагам выше, чем по голубым фишкам. Отдельный тип таких облигаций – «мусорные облигации», с достаточно высоким риском неплатежей, но и высоким потенциальным доходом. 

Таким образом, можно инвестировать в облигации, надеясь на выплату купонного дохода и на ее погашение, но и в расчете на изменение цены бумаги. Правда, для этих целей необходимо тщательно изучать рынок. Конечно, цены на облигации не так быстро изменяются, как цены на акции, но, тем не менее, доходность облигаций переменчива по времени, в отличие от банковского депозита. 

Плюсы и минусы облигаций. Среди плюсов можно выделить:

· Гарантированный возврат средств с дополнительным доходом. Тот, кто выпустил облигацию, непременно обязан выкупить ее у вас через определенный срок (если вы ее раньше не продадите, конечно). Конечно, гарантия возврата зависит от надежности компании или страны, которая выпустила облигацию, поскольку системы страхования инвестиций в облигации нет.

· В отличие от депозита, с которого вы не сможете снять все средства до его окончания без потери дохода, облигации вы можете продать в любой день. Если ситуация на рынке будет благоприятной, вы получите свои деньги назад и в дополнение некоторый доход.

Среди минусов облигаций можно выделить:

· Невысокая доходность, по сравнению с акциями. На сегодня облигации наиболее надежных компаний имеют доходность на уровне или чуть выше депозита. Что касается доходности более рискованных облигаций, то она может быть выше, чем процент по вкладам, но эта доходность не гарантирована: если компания обанкротится, можно не получить все причитающиеся доходы.

· Вероятность потери всех или части средств в случае банкротства компании, в облигации которой вы инвестировали.

· Налогом облагается вся полученная прибыль (разница между вложенными средствами и полученными).
Ситуация 2. 

Клиент приобрел российские корпоративные облигации с дисконтом (с нулевым купоном), которые принесли ему 15% годовых. Его сестра Надежда предпочла банковский депозит под 13% годовых.  Какой доход они получили, если на момент инвестиций налог на доходы по облигациям, включая купонный доход, составлял 13%, а депозиты, ставка по которым не превышала ставку рефинансированию +5%, не облагались налогом (ставка рефинансирования составляла 9%)? Поясните клиенту  его ошибка при инвестировании в корпоративные облигации с дисконтом.
Ответ.

Итого доход Надежды по депозиту остался на уровне 13%, так как не был подвержен налогам. А клиенту пришлось уплатить 13% с полученного дохода, то есть 13,05%. В результате итог их  инвестиций  оказался идентичным, но средства Надежды также еще покрывались системой страхования вкладов и не были подвержены рыночным колебаниям, а вот инвестиции клиента были обеспечены лишь финансовым благополучием компании эмитента, что делало его инвестиции  более рискованными, но совсем не более прибыльными.
Ситуация 3.

Клиент, молодой человек, накопил 20 тысяч рублей. Эта сумма ему не понадобится в ближайшие 2-3 года, и он хотел бы ее значительно приумножить, готов к риску, но не готов терять более 40% сбережений в худшем случае. Предложите ему, что в данном случае ему лучше использовать, облигации или акции. Ответ обоснуйте.

Ответ.

Лучше всего порекомендовать сочетание акции и облигации. Клиент готов к риску, поэтому можно предложить покупку акций. Но в худшем случае, если клиент вложит все деньги в акции, он может потерять все. А клиент не готов терять более 40% сбережений.

Задания для сотрудников биржи
Ситуация 1.
Клиент хочет управлять своими накоплениями, на свой страх и риск, вложив их в ценные бумаги. Объясните клиенту порядок инвестирования накоплений в акции. В чем плюсы и минусы торговли на бирже. При его сомнении, предложите другие финансовые инструменты.

Ответ.

Брокер будет выполнять ваши поручения по покупке и продаже ценных бумаг, предоставлять выписки по проведенным операциям, информировать вас о ситуации на рынке, основных событиях на нем и т.д.    На сегодня работу с брокером можно начать, имея всего 10 тысяч рублей. Вам будет нужно заключить договор с брокером, перевести деньги на брокерский счет (минимум 10 тыс. руб.), и можно начинать торговлю. Если пожелаете это делать через Интернет, то можно бесплатно установить специальное программное обеспечение. Если же нет, можно отдавать заявки по телефону, факсу, в офисе брокера. При этом все телефонные разговоры записываются.

Далее, когда вы пожелаете, вы сможете перевести средства с брокерского счета обратно себе на счет в банке, за вычетом комиссии брокера (0,05-0,2% от каждой сделки), комиссии биржи (до 1%), услуги депозитария (до 300 рублей), налога на доходы физических лиц.

Плюсы и минусы самостоятельной торговли на бирже.
Среди плюсов можно выделить:

· абсолютную свободу в выборе ценных бумаг для инвестиций, инвестиционных стратегий и т.д.;
· возможность получать прибыль даже тогда, когда цены на акции и облигации падают (если ты верно разработал стратегию).

Среди минусов можно выделить:

· при отсутствии опыта инвестиций риск убытков сильно возрастает;
· необходимость уделять время для обучения и работе с бумагами;
· необходимость значительных накоплений, чтобы приобрести несколько разных ценных бумаг.

Но если у вас недостаточно опыта работы с ценными бумагами, недостаточно денежных средств, если у вас нет времени заниматься своими накоплениями, рекомендуем вам использовать альтернативный вариант  - паевые инвестиционные фонды. Паевый инвестиционный фонд (ПИФ) – это своеобразный денежный мешок, который передается в управление управляющей компании (УК). Это мешок формируется из средств массы частных инвесторов, которые не хотят самостоятельно распоряжаться этой суммой средств, играя на бирже. 
Ситуация 2. 

Клиент решил приобрести автомобиль за 380 тысяч рублей через год, имея на текущий момент 300 тысяч рублей. Он рассчитал, что, на основе прошлой доходности ПИФов акций российского фондового рынка, вполне может рассчитывать на годовой доход 24%. Так считал Олег на начало 2008 года. Однако в 2008 году российский рынок обрушился на 80%. Сколько бы было денег у клиента по его прогнозам на конец 2009 года, когда он хотел купить машину,  и сколько клиент имел  на начало 2009 года в связи с обвалом рубля?

Ответ. 

По его прогнозам, на конец 2009 года, когда он хотел купить машину, он должен был получить 300 000 * 1,0212 = 380472,5 руб. Однако в 2008 году российский рынок обрушился на 80%, и клиент на начало 2009 года имел чуть более 50 тыс. руб., включая падение рынка и расходы на управление в ПИФах. 

Ситуация 3. 
Женщина, 40 лет, хочет накопить себе деньги на пенсию через 15 лет. К риску относится спокойно. Вы предлагаете купить акции. Обоснуйте свой ответ. Объясните клиенту механизм деятельности фондового рынка.

Ответ.

Главное, что вы должны знать, это то, что чем больше процент прибыли, тем больше риск. Основу любого фондового рынка составляют его участники (субъекты рынка), которые, с целью извлечения личной выгоды, совершают операции купли/продажи ценных бумаг, обеспечивают их оборот и расчеты по ним. Состав участников рынка является отражением общего развития финансового рынка страны, состояния его банковской сферы и производства. Важным показателем выступает также и объем денежных накоплений у всех слоев населения конкретной страны. Итак, в зависимости от типа осуществляемой деятельности, участников рынка условно можно разделить на три категории:

1) Эмитенты. Этой категорией участников может быть как государство, в лице уполномоченных им органов, так и юридические или физические лица, привлекающие для собственных нужд необходимые им денежные средства за счет выпуска ценных бумаг. При этом они несут нормативно оговоренные обязательства касательно выпускаемых ими ценных бумаг.
2) Инвесторы фондового рынка. К этой группе участников относятся, прежде всего, физические и юридические лица, приобретающие ценные бумаги в собственность. То есть, вы. Стоит отметить, что одновременно с покупкой ценных бумаг к инвестору переходят и имущественные права, удостоверенные этими бумагами. Также в данную категорию можно отнести и представителей инвесторов, не являющихся профессиональными участниками фондовых рынков.
3) Профессиональные участники фондового рынка - юридические и физические лица, осуществляющие профессиональные виды деятельности (дилерская, брокерская, трейдерская и т.д.) на фондовом рынке. 
Далее, в зависимости от отношения участника к фондовому рынку, всех субъектов можно поделить на три типа: «пользователи», «посредники» и «операторы».

Первую группу, «пользователей» фондового рынка, представляют, в основном, эмитенты и инвесторы, т.е. участники, чьи профессиональные интересы не касаются фондового рынка.  Эмитенты обращаются к рынку при необходимости привлечь какие-либо объемы капиталов, инвесторов же привлекает лишь получение прибыли за счет вложения средств в ценные бумаги. Объединяет «пользователей» то, что фондовый рынок для них не профессия, а средство извлечения прибыли.

Вторую группу образуют профессиональные торговцы (трейдеры фондового рынка) и фондовые посредники (брокеры и дилеры фондового рынка), являющиеся юридическими, а часто и физическими лицами, профессиональную деятельность которых составляет торговля ценными бумагами. Основная работа их состоит в том, чтобы предоставлять своим клиентам (эмитентам и инвесторам) услуги по выходу на фондовый рынок. В частности, брокер совершает операции с ценными бумагами по поручению своих клиентов и за их счет (т.н. брокерское обслуживание на фондовом рынке), дилер осуществляет операции от своего имени за свой счет, и затем на их основе проводит сделки с клиентами, ну а трейдер оперирует средствами клиентов на рынке от своего имени.

Задания для сотрудников страховой компании

Ситуация 1.

У клиента  на счете в банке лежит  500 тысяч рублей, а на счете родственника – 800 рублей. Объясните клиенту о страховании его банковского вклада.

Ответ.

Если вы доверили деньги любому банку в России, то у вас автоматически возникает право на получение в кратчайшие сроки компенсации до 700 000 рублей включительно при наступлении страхового случая в соответствии со специальной программой, основной задачей которой является защита денежных средств населения, размещаемых во вкладах и на счетах в российских банках на территории РФ. Таким образом, ваш вклад в 500000 рублей покрывается в 100-процентном размере. Страхование суммы только на 700000 рублей не предполагает потерю остальных денежных средств. В нашем случае – 100000 рублей на счете родственника. Остаток денежных средств будет выплачен вкладчику в порядке очереди и размера оставшихся средств. 

Далее можно рассказать о том, куда обращаться для получения возмещения по вкладам.

Ситуация 2.

Клиент хочет приобрести 20-летнюю программу накопительного страхования жизни с ежегодным взносом в размере $1000. Гарантированная доходность по программе составляет 3%. Объясните ему о данном виде страхования. Рассчитайте, сколько накопит по итогам первого года клиент, если известно, что агентская комиссия составляет 80% от первого взноса.
Ответ.

Накопительное страхование жизни (его часто называют смешанным) включает оба риска — и смерти, и дожития. В результате страховые выплаты будут в любом случае, поскольку можно или умереть, или дожить до окончания срока договора — третьего не дано. 

Накопительное страхование жизни похоже на депозит, поскольку сделанные вами взносы приносят проценты, с учетом которых и формируются страховые выплаты. И тогда надо просто считать проценты и сравнивать: сколько предлагают банки по депозитам, какова инфляция и какова доходность по накопительному страхованию. На сегодняшний день доходность по накопительному страхованию значительно отстает от инфляции и ставок по депозитам. 

Такой договор целесообразно заключать, как минимум, на пять лет. При этом следует понимать, что вы можете вернуть свои деньги досрочно только за вычетом существенного штрафа. Поэтому соблазн израсходовать их раньше намеченного срока будет невелик. 

Правда, доход по накопительному страхованию жизни начисляется не на всю сумму взноса, а на сумму за вычетом агентской комиссии и рисковой надбавки — небольшого взноса, который покрывает риск смерти кого-то, кто не будет платить и ждать пять лет, а возьмет и умрет прямо завтра. Комиссия по 10-летней программе накопительного страхования жизни может составить 60% и даже 80% от суммы взноса за первый год. Тогда получится, что 3%, обещанные страховой компанией, будут начислены не на всю сумму, а только на оставшуюся.
Рассчитываем. Сначала необходимо определить размер комиссии: 80% от $1000 составляет $800. По условию задачи проценты будут начисляться на остаток: $1000 — $800 = $200. Таким образом, в конце первого года клиент накопит: $200 х (1 + 0,03) = $206. 

Таким образом, вместо ожидаемого дохода $30 (3% от $1000) клиент получит всего лишь $6.
Ситуация 3.

Клиент желает застраховать автомобиль на 250 тысяч рублей, в то время как его реальная стоимость составляет 150 тысяч рублей. Предложите  клиенту различные виды  страхования автомобиля. Дайте пояснения по его случаю.

Ответ.

При покупке автомобиля и при последующей его эксплуатации перед автовладельцем встает вопрос: "Какой вид автострахования выбрать?" В настоящее время на российском рынке существуют следующие виды автострахования - ОСАГО и КАСКО.

ОСАГО – это обязательный вид автострахования, который должен быть оплачен любым автовладельцем. ОСАГО необходим для покрытия ущерба, который автовладелец может нанести другому владельцу транспортного средства. Максимальное покрытие полиса ОСАГО составляет 120 000 рублей, но вы можете увеличить сумму страхового покрытия, заплатив дополнительную премию страховой компании. Стоимость ОСАГО зависит от стажа водителя, объема двигателя автомобиля, региона, в котором автовладелец проживает, и «страховой истории». Если владелец полиса ОСАГО ранее был виновником аварии, то стоимость страховой премии возрастает.

КАСКО – это добровольный вид страхования автомобиля. Если вы хотите защитить ваш автомобиль от угона или другого возможного ущерба, вам необходимо приобрести полис КАСКО. Если вы опытный водитель, то некоторые страховые компании предлагают более низкие тарифы при покупке КАСКО. Для того чтобы сэкономить на КАСКО, вы можете приобрести полис с франшизой. Франшиза – это та сумма страховой выплаты, которую автовладелец должен оплатить самостоятельно.

Один существенный нюанс: страховые выплаты производятся всегда по реальной стоимости, или, как говорят страховщики, стоимости страхового ущерба. Страховка не может быть нацелена на получение страхователем прибыли. 

Например, если вы решили застраховать автомобиль на 250 тысяч рублей, в то время как его реальная стоимость составляет 150 тысяч, то при наступлении страхового случая возмещение будет рассчитываться исходя из реальной стоимости, то есть 150 тысяч. Получается, что вы переплатите за эту страховку, ведь ровно такое же возмещение вы могли получить, заплатив премию, рассчитанную на стоимость ущерба 150 тысяч рублей. Подобные случаи называют избыточным страхованием. Поэтому в нашем случае вы приобретаете полис КАСКО, застраховав автомобиль на 150000рублей.
Подведение итогов игры. По окончании бизнес-игры эксперты оценивают деятельность команд, вместе с участниками обсуждают ее итоги, делают замечания по процессу ее проведения и вносят предложения по совершенствованию подобного рода заданий. 

Организатор  подводит итоги игры и оценивает работу команд и отдельных участников. Награждает победителей.

Список источников и литературы для педагогов:

1. Зеленцова А. В. Повышение финансовой грамотности населения: международный опыт и российская практика / А. В. Зеленцова, Е.А. Блискавка, Д. Н. Демидов. – М. : КноРус, 2012. – 106 с.
2. Бокарев А. А. Повышение уровня финансовой грамотности населения в Российской Федерации / А. А. Бокарев // Финансы. - 2010. - № 9. - С. 3-6.
3. Прутченков А. Личная финансовая безопасность. Как ее можно обеспечить: ["Шк. финансовая неделя": обучение финансовой грамотности школьников, родителей и педагогов] / А. Прутченков // Народное образование. - 2008. - № 10. - С. 181-185.
Электронные ресурсы для педагогов:

1. Школа личных финансов [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.familyfinance.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

2. Финграмота. Ру [Электронный ресурс]. - Режим доступа:  www.fingramota.ru, свободный. - Загл. с экрана.  
3. Школа бизнес-тренингов для молодежи [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.  shbdm.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

Список источников и литературы для участников:

1. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2009. – С.106.
2. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота для школьников. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2010. – С.42.
Электронные ресурсы для участников:

1. Ученики Скруджа [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.ycheniki-skrudja.com, свободный. - Загл. с экрана.  

2. МЦФО [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.mmcfo.ru, свободный. - Загл. с экрана.   
3. Фондовый рынок ценных бумаг [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.pro-forexinform.ru/fondovyy-rynok-tcennykh-bumag , свободный. - Загл. с экрана.  
Приложение №1
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Мероприятие №4

Итоговая игра-конкурс «От финансовой грамотности – к успеху»

Технологическая карта

Продолжительность занятия – 4 часа
Тема:  «От финансовой грамотности – к успеху»
Цель: формирование финансовой культуры и профессиональной ориентации подростков, выработки практических навыков использования финансовых инструментов.

Задачи:
1) обобщить знания, умения, навыки участников по финансовой грамотности;
2) развивать навыки эффективного  управления личными финансами;
3) формировать готовность молодых людей к самостоятельному принятию финансовых решений.
Оборудование, дидактический материал:

- флипчарт и маркеры;

-  раздаточный материал: пять конвертов – в первом номера команд, выступающих на этапе «Визитная карточка»; в остальных – задания на турниры;

-  карточки-задания (по 5 заданий на каждый тур);

- презентационные материалы: «Что такое деньги?», «Откуда берутся деньги?», «Тест «Инвестиции и депозиты».
- табличка «ЖЮРИ»;

- плакаты на тему повышения финансовой грамотности» (можно предварительно провести конкурс плакатов или газет);

 - бумага, ручки для участников и жюри, 
-  призы, грамоты. 
Технические средства обучения: ноутбук/ компьютер, мультимедиапроектор, экран. 

В игре-конкурсе принимают участие подростки и молодежь лагеря «Балтийский Артек». Кроме того, данный сценарий  можно  использовать при подготовке и  проведении  различных внеклассных мероприятий для старшеклассников. Количество участников в игре – 5 участников в команде, количество команд  - 5. Желательно присутствие группы поддержки команд. Ведут игру двое ведущих.
Ход игры
1. Ведущий 1: 
Здравствуйте, дорогие друзья! Мы приветствуем вас на итоговой игре-конкурсе «От финансовой грамотности – к успеху». Многие из вас уже сейчас задумываются о взрослой жизни, о том, как выбрать хорошую профессию, реализовать свои планы и мечты. А для этого не в последнюю очередь важно достичь финансовой независимости и уметь грамотно обращаться со своими деньгами. Ведь вам придется самостоятельно принимать множество финансовых решений во взрослой жизни, будь то оплата образования, покупка автомобиля и недвижимости для вашей будущей семьи и даже управление вашими пенсионными накоплениями. Как накопить деньги и не попасть в финансовые ловушки, как  инвестировать свои средства и достичь финансовой свободы — уже скоро вам предстоит решать эти непростые вопросы.

Далее ведущий объявляет о начале игры и рассказывает правила. Представляет участников игры и жюри. 

Правила игры-конкурса
Команды по очереди отвечают на вопросы ведущего, кто наиболее точно ответил на вопрос, получает наибольшее количество баллов. Если команда не знает ответа на вопрос, вопрос задается другой команде, если они отвечают правильно, зарабатывают дополнительные баллы, если ни одна команда не знает ответ на вопрос, зрители могут ответить. Побеждает команда, у которой будет наибольшее количество баллов к концу игры. Зрители тоже могут участвовать в игре, отвечая на вопросы, на которые не смогли ответить участники игры, зарабатывают при этом «ордена финансистов», за что получают призы в конце игры. Приоритет отдаётся тем, кто точно и полно ответил на вопрос. Завершается игра-конкурс тестом «Кем быть?», в котором участвуют все члены команд и зрители. 
Награждение: победители и участники награждаются ценными призами и грамотами.
2. Первый этап - «Визитная карточка».

Ведущий 2: Сегодня соревноваться за звание самой финансово грамотной  команды будут  (перечисляются команды). 

Приступаем к первому этапу игры. 
Командам необходимо создать и реализовать свой имидж, познакомить присутствующих и жюри с названием команды, девизом, приветствием, рассказать об увлечениях, достижениях, успехах и т.д. членов команды, желательно в творческой форме. 

ОЦЕНКА – 5 баллов. (Оценивается полнота раскрытия темы, слаженность команды, находчивость, артистизм участников.)
3. Второй этап «Грамотный финансист».
Этап игры состоит из четырех туров:
1. ТУР  «Деньги».
2. ТУР  «Доходы и расходы».
3. ТУР  «Семейный бюджет» (представление командами домашнего задания).
4. ТУР – «Инвестиции и депозиты».
3.1. Ведущий 1. 
Как говорил Винни-Пух, мед если есть, то его сразу нет. Так же и деньги. Как

только они появляются, тут же куда-то исчезают. И проблема не столько в их количестве, сколько в желании тут же их потратить. То есть первый враг денег — это мы сами, если наши желания опережают наши возможности. В погоне за финансовым благополучием мы стремимся заработать как можно больше денег.

А потом обнаруживаем, что чем больше денег, тем больше желаний. Ощущение нехватки денег не пропадает. Так мы попадаем в замкнутый круг и ходим по нему, как ослик за привязанной впереди морковкой. Мы тратим все свои силы и время, чтобы приобрести очередной крутой автомобиль, кольцо с бриллиантом или что-то самое модное. Но, по сути, лишь делаем очередной шаг за «морковкой», нисколько не приближаясь к своей цели — финансовому благополучию. Так что же такое деньги? 
Каждая команда в произвольном порядке получает вопрос на знание темы «Деньги». Презентация 4.1 «Что такое деньги?»
Командам предоставляется 1 минута на обсуждение.
ОЦЕНКА – 2 балла. (Необходимо дать правильный, лаконичный ответ.)
Примеры вопросов:
Вопрос №1. Что такое деньги? (Слайд №2).
Ответ: Деньги [money] — всеобщее средство платежа, одна из форм накопления богатства домохозяйств, фирм и государства.

Вопрос №2. Для чего нужны деньги? (Слайд №3).  
Ответ: У них есть несколько основных функций:

· мера стоимости. Разнородные товары приравниваются и обмениваются между собой именно с помощью денег; 
· средство обращения. Деньги используются в качестве посредника в обращении товаров. Например, вы платите за школьные принадлежности деньгами, а тот магазин, где вы их покупали, расплатятся деньгами за то помещение, которое он арендует. А владелец того помещения на вырученные деньги заплатит за что-то другое и т.д. А теперь представьте, что вы бы расплатились не деньгами, а, скажем, одеждой или конфетами;
· средство платежа. Именно деньгами мы возвращаем долги; 

· средство накопления. Именно деньги мы копим для того, чтобы потом купить заветную мечту.  
Вопрос №3. Какие бывают деньги? (Слайд №4).
Ответ: Деньги бывают разными – они могут принимать множество форм, хотя по сути все остается по-прежнему: это некоторый универсальный товар, который можно обменять на что угодно.

 Они бывают: наличные и безналичные.

Наличные деньги мы видим в жизни чаще всего – это те самые бумажки и монетки, которые у нас лежат в кошельке. За то, сколько у нас в стране таких бумажек и монеток, отвечает Центральный Банк России. Он следит за тем, чтобы денег не было слишком много или слишком мало. 
Безналичные, это деньги, не имеющие материального воплощения. То есть не в бумажной форме. 
Наличные деньги вы приносите в банк. Банк заведет вам счет, куда зачислит те самые наличные, что вы ему принесете. И вместо кошелька с бумажками у вас будет счет в банке, где будет лежать та самая сумма, которая раньше лежала в виде наличности в кошельке. У вас будет номер  счета, например, в виде пластиковой карты, с которого вы сможете оплачивать все, что пожелаете, и куда вам смогут перечислять деньги. Предъявляя ее при покупке, вам не придется рыться в кошельке, пытаясь отыскать нужную сумму: с вашей карточки с помощью специального устройства просто снимут нужную сумму. И никаких проблем с поиском кошелька и сдачи.
Вопрос №4. В чем плюсы и минусы наличности? (Слайд №5).
Ответ: Плюсы наличности в том, что это самая распространенная форма денег и везде принимается. Минусы: деньги изнашиваются, рвутся, пачкаются; деньги (наличные) очень легко украсть; возникает проблема со сдачей, особенно если у тебя крупная купюра (иногда даже со 100 руб. сдача не находится). 
Вопрос №5. В чем плюсы и минусы безналичных денег? (Слайд №6).
Ответ: Плюсы безналичных денег в том, что нет необходимости таскать с собой много наличности; нет проблем со сдачей; возможность оплачивать покупки в Интернет; защита от банкротства банка. Минусы: многие люди теряют над собой контроль и тратят слишком много; далеко не везде принимают к оплате карточки; содержание счета и карты стоит денег; довольно распространены случаи мошенничества с картами, в том числе через сеть Интернет.
Далее пока жюри подсчитывает баллы,  ведущий 1 подводит итоги тура №1 «Деньги» (слайд №7): «Итак, друзья, мы выяснили, что деньги бывают разных форм: наличные и безналичные. 

Безналичные деньги могут существовать в виде счета в банке (и выпущенной к нему карточкой), а также в виде электронного кошелька. При этом счет в банке значительно надежнее электронного кошелька, т.к. регулируется законом. 

В идеале лучше совмещать как безналичную, так и наличную форму денег, т.к. у каждой есть свои преимущества и недостатки». 

Жюри подводит промежуточные итоги за «Визитную карточку» и тур №1 «Деньги».
3.2. Ведущий 2. Переходим к следующему туру «Доходы и расходы».
Тот, кто живет одним днем, рискует остаться у разбитого корыта, как старуха из сказки про золотую рыбку. Наше здоровье и силы небезграничны, а потому нам необходимо иметь резерв, который защитит нас в случае потери дохода, болезни и т. д. Это означает, что свое потребление надо ограничивать и часть дохода откладывать про запас на черный день. Но даже этого мало. Еще мы должны постоянно задумываться о  дополнительных источниках дохода, осознавая, что в любой момент мы можем лишиться работы, попав под сокращение или экономический кризис. А уж на стипендию или государственную пенсию едва ли стоит полагаться. 

Дополнительный доход вам могут принести заблаговременно сделанные инвестиции. И здесь стоит задуматься о том, куда можно вложить хотя бы десятую часть своего ежемесячного дохода. Это может быть получение дополнительного образования, открытие собственного бизнеса или инвестиции в финансовые инструменты. Важно понимать, что это может быть небольшая сумма — тысяча или десять тысяч рублей. Наличие крупной суммы свободных денег не есть залог финансового успеха. Только при совокупности трех важнейших факторов, а именно: ума, энергии и потом уже денег, — инвестиции станут успешными. Примеров можно привести много. Head Hunter, Yahoo, Skype тоже создавались когда-то студентами с нуля.
Давайте поговорим о доходах и расходах.
Каждая команда в произвольном порядке получает вопрос на знание темы «Доходы и расходы».
 Презентация 4.2.1 «Откуда берутся деньги?»

Командам предоставляется 1 минута на обсуждение.
ОЦЕНКА – 2 балла. (Необходимо дать правильный, лаконичный ответ.)
Примеры вопросов:
Вопрос №1. Перечислите источники поступления денег.
Ответ: Слайды №2, 3, 4, 5.
Деньги могут поступать из различных источников. Основных источника всего три:

1. Доходы от текущей деятельности (от труда).
2. Доход от активов (от таких источников, которые будут приносить тебе доход, неважно, работаешь ты или нет. Например, квартира, вклад в банке и т.д.).
3. Доход социальный (то есть те деньги, которые тебе платит государство).
В первую категорию доходов, доходы от текущей деятельности, попадают все поступления, которые человек зарабатывает в результате применения своего, пожалуй, самого ценного ресурса – труда, то есть от основной деятельности. К данной категории относятся следующие виды доходов:

· заработная плата по основному месту работы;

· заработная плата по дополнительному месту работы;

· оплата за сверхурочные, премии, бонусы и т.д.

В большинстве случаев именно на эту категорию доходов приходится львиная доля дохода семьи.

Во вторую категорию дохода, доходы от активов, относятся те поступления, которые человек получает фактически без какого-либо вмешательства, применения собственной рабочей силы и т.д. Данный доход существует, работает человек или нет, трудоспособен он или нет и т.д. К данной категории дохода относятся:

· доход от сдачи в аренду недвижимости;

· доход от бизнеса;

· доход от инвестиций на фондовом рынке;

· доход от депозитов;

· доход от переиздания произведений, процент от продаж произведений и т.д.

В третью часть доходов, доходы социальные, попадает обычно незначительная доля совокупного дохода семьи. Сюда входят:

· стипендии;

· пособия;

· льготы;

· пенсия (государственная);

· налоговые вычеты и т.д.

Данная категория доходов тоже не сильно связана с трудоспособностью человека, но доля данной категории обычно слишком незначительна, чтобы существовать только на эти доходы.

Вопрос №2. Перечислите основные методы повышения доходов.
Ответ: Слайды №6, 7, 8, 9.

Принято считать, что доходы домохозяйства можно увеличить лишь одним способом – сменой работы на более высокооплачиваемую, но это не совсем верно. 

Повысить доходы от текущей деятельности можно следующими основными методами:

· мотивировать повышение зарплаты по текущему месту работы;
· сменить работу на более высокооплачиваемую;
· повысить количество подработок;
· подыскать подходящий вариант второй работы по совместительству или агентскому договору и т.д.

Повысить доходы от активов можно, если использовать грамотно подобранные для нас инструменты инвестиций. 

Повысить же социальные доходы можно также несколькими способами:

· улучшив успеваемость (стипендия);
· грамотно распорядившись своей накопительной частью пенсии;
· воспользоваться причитающимися льготами, пособиями, налоговыми льготами и т.д.
Вопрос №3. Перечислите  категории расходов.
Презентация 4.2.2 «Куда уходят деньги?»

Ответ: Слайд №2, 3, 4, 5. 

Расходы делятся на несколько категорий:

1. Расходы на текущую деятельность (то есть «на жизнь»).
2. Расходы на активы (то есть на квартиру, вклад в банке и т.д., которые приносят или могут приносить нам доход, даже если вы не работаете).
3. Социальные расходы (то, что вы платите  государству).

Рассмотрим первую категорию расходов более детально. Расходы на текущую деятельность включают все затраты, которые несет семья на свою жизнедеятельность. Эти расходы связаны с существованием человека и реализацией его потребностей в питании, одежде, отдыхе и т.д. Эти расходы есть у всех, вне зависимости от того, имеют ли они какое-либо имущество в собственности, есть ли у них обязательства перед банками и т.д. Данная категория расходов включает:

· расходы на питание;
· расходы на проживание, если у людей нет недвижимости в собственности;
· расходы на транспорт, если у них отсутствует собственное имущество;
· расходы на досуг и отпуск;
· расходы на хобби и иные увлечения;
· расходы на телекоммуникации;
· расходы на лечение и спорт и т.д.
Следующая категория расходов – это расходы на активы, то есть как раз на те самые активы, которые нам приносят дополнительный доход.  Данная категория включает:

· расходы на квартиру, которую ты сдаешь;
· расходы на развитие собственного бизнеса;
· расходы на управление доверительным управляющим компаниям;
· расходы на обслуживание счета и т.д.;
· расходы на добровольное пенсионное обеспечение и накопительное страхование жизни и т.д.

Последняя категория расходы – это социальные расходы, куда включаются:

· расходы на благотворительность;
· расходы на налоговые платежи;

· штрафы, пени и т.д.

Данная категория расходов обычно занимает небольшую долю в расходах семьи.
Вопрос №4. Как уменьшить расходы на текущую деятельность?
Ответ: Слайд №6. 
Для снижения расходов на текущую деятельность, возможны следующие мероприятия:

1. Введение учета расходов в специальных программах учета личных финансов. Если говорить о программном обеспечении, то на сегодня существует широкий ассортимент как платных, так и бесплатных программ. Самый простой вариант – таблица в Excel. 
2. Более экономное использование электричества, воды и т.д. Достаточно выключать электричество перед уходом, в том числе верхний свет, компьютер и т.д.

3. Экономия на связи. На сегодня мобильные операторы и Интернет-провайдеры предлагают достаточно выгодные тарифы. Достаточно просто выбрать подходящий. То же касается международных и междугородних телефонов – на сегодня можно звонить через Интернет (например, по SKYPE), что выходит дешевле, чем телефон.

4. Экономия на питании. Это не значит переход на хлеб и воду, но отказ от полуфабрикатов в пользу приготовленной дома еды. 

5. Экономия на одежде, обуви. Даже дизайнерскую вещь можно приобрести по разумной цене, если посещать распродажи, одежда и обувь продаются с большими скидками по окончании сезона. 

6. Экономия на транспорте: проездные билеты дешевле, чем ежедневная или еженедельная покупка талонов на метро или наземный транспорт. 

7. Что касается экономии на досуге и развлечениях, все должно быть в пределах разумного: если хобби вам дорого, экономия на нем может вызвать стресс. Так что данный вид оптимизации расходов применяется с ограничениями. Например, можно скачивать книги и фильмы в Интернете бесплатно, оплачивая только трафик, либо посещать библиотеки, либо одалживать у знакомых.

8. Экономия на походах в магазин. Оптимально перед посещением магазинов составлять список необходимых товаров, а далее – строго следовать ему. Также экономно закупать продукты, бытовую химию и т.д. раз в неделю в оптовых магазинах, а не докупать эти вещи ежедневно в ближайших магазинах с не самыми низкими ценами. Кстати, таким образом можно получить еще и дисконтную карту, что также позволит экономить.
Вопрос №5. Как уменьшить расходы на активы и социальные расходы?

Ответ: Слайды № 7,8. 
Что касается расходов на активы, то в отношении данной категории расходов возможны следующие варианты оптимизации:

· подбор наименее затратных инвестиционных инструментов;
· выбор управляющих, банков, брокеров и т.д. с наиболее привлекательными тарифами.
Последний вид расходов, социальные расходы, можно сократить следующими способами:

· оформление прав на льготы и субсидии в отношении квартплаты, лекарств, транспорта, отчасти  - отдыха. Право на льготы имеют и многодетные семьи, и пенсионеры, инвалиды, дети без опеки родителей, малоимущие семьи и т.д.; 

· оформление налоговых вычетов, что позволит сэкономить на налоге на доходы физических лиц.
Далее пока жюри подсчитывает баллы,  ведущий 2 подводит итоги тура №2 «Доходы и расходы» (слайд №9): «Итак, друзья, мы выяснили, что деньги поступают из трех источников:

· доходы от текущей деятельности;
· доходы от активов;
· доходы социальные.
В большинстве семей в России доходы от текущей деятельности (зарплата) играет самую важную роль, а ближе к пенсии роль социальных доходов возрастает.

Для финансового благополучия нужно повышать доходы от активов, грамотно подбирая подходящие инструменты для инвестиций. 

Деньги тратятся на три цели:

· расходы на текущую деятельность(«на жизнь»);
· расходы на активы;
· расходы социальные.
Для финансового благополучия нужно выбирать наиболее привлекательные по расходам финансовые продукты, чтобы сокращать расходы на них. 

3.3. Ведущий 1: «Пришло время третьего тура  «Семейный бюджет». Вам заранее было предложено выполнить домашнее задание по данной теме.
На этом этапе нужно всеми доступными способами (с использованием стихов, песен, сценок) раскрыть тему. Оценивается: полнота раскрытия темы, актуальность, позитивность, артистичность, использование звукового ряда, оформление. ОЦЕНКА – 7 баллов».
Команды представляют подготовленные домашние задания по теме «Семейный бюджет». Жюри оценивают данный тур в соответствии с критериями.
3.4. Ведущий 2:  «Переходим к последнему туру «Инвестиции и депозиты».  Командам  предлагается тест. (Презентация «Тест «Инвестиции и депозиты»). Тест состоит из 4 вопросов по теме тура. На ответы отводится 5 минут. ОЦЕНКА – 5 баллов. 
	Тест: 

выполните задания с выбором ответа

(с одним или несколькими правильными ответами)

	Условия выполнения задания:
1. Максимальное время выполнения задания: 5 минут.
Задания с выбором ответа

Вопрос №1.  Какие достоинства есть у депозита?

Варианты ответов:

1) гарантированный доход;
2) возможность существенно приумножить свои сбережения;
3) гарантия сохранности средств даже при банкротстве банка;
4) возможность иметь регулярный доход, не снимая сбережений.
Вопрос №2. Какие недостатки есть у депозитов?
Варианты ответов:

1) невысокая доходность;
2) риск потерять все сбережения;
3) иногда – невозможность изъять всю сумму до окончания срока вклада;
4) невозможность открыть депозит в какой-то другой валюте, кроме рублей.
Вопрос №3. Какие депозиты наиболее доходны?
Варианты ответов:

1) до востребования;
2) с возможностью пополнения;
3) с возможностью частичного снятия;
4) без возможности пополнения и снятия.
Вопрос №4. Какие депозиты наименее доходны?
Варианты ответов:

1) на 1 месяц;
2) на 3 месяца
3) на 12 месяцев;
4) на 2 года.


Ключи к тесту

	№1 – 1,2,4
	№3 - 4

	№2 – 1,3
	№4 – 1


Ведущий 1. 
На этом наша игра-конкурс закончилась. Нашему жюри понадобится некоторое время, чтобы подвести итоги и объявить победителей. Дадим им такую возможность. 
3.5. Предлагаю вам тест «Кем быть?»

В каждом из трех квадратов нарисуй фигуру человека, составленную из треугольников, кругов и квадратов. Всего элементов должно быть 10. Набор их может быть любым. Элементы можно увеличивать или уменьшать в размерах, накладывать друг на друга. Важно, чтобы все эти три геометрические фигуры в изображении человека присутствовали и их было ровно 10. Если пришлось использовать больше элементов, то лишние надо зачеркнуть. Если удалось составить фигуру из меньшего количества элементов, их надо дорисовать. 

Внимание! Каждый рисунок необходимо выполнить как бы заново, не глядя на предыдущий и не пытаясь вспомнить количество и сочетание элементов. Старайтесь рисовать быстро и без исправлений, ни о чем специально не задумываясь. 
Тест базируется на методике Махони Энн «Конструктивный рисунок человека из геометрических фигур».
Как узнать результат теста?

1. Отдельно по каждому из трех рисунков надо подсчитать, сколько было использовано треугольников, кругов и квадратов. 

2. Результаты запиши рядом с изображением в виде трехзначных чисел, где: 

• сотни — это количество треугольников; 

• десятки — это количество кругов; 

• единицы — это количество квадратов. 

Например, 6 треугольников, 3 круга и 1 квадрат дают число 631.

Так получается «формула рисунка», по которой можно узнать, к какому типу и подтипу работника ты относишься. 

Первый рисунок определяет ведущий для тебя подтип работника из тридцати восьми возможных. 

Второй рисунок показывает твое актуальное состояние. Третий рисунок отражает твое стремление к изменению и совершенствованию.
Как узнать, кем ты можешь стать?
Интерпретация теста основана на том, что геометрические фигуры, используемые в рисунках, различаются по семантике. Треугольник обычно считается «острой», «наступательной» фигурой, связанной с мужским началом в личности. Круг — фигура обтекаемая, более созвучна с сочувствием, мягкостью, округлостью, женственностью. Из элементов квадратной формы построить что-либо легче всего, поэтому квадрат интерпретируется как техническая конструктивная фигура.
 Интерпретация теста высвечивается на экране.
Типы работников 

I тип — «руководитель». Обычно это люди, имеющие склонность к руководящей и организаторской деятельности. Они ориентированы на социально значимые нормы поведения, могут обладать даром хороших рассказчиков, у них высокий уровень речевого развития. Они обладают хорошей адаптацией в социальной сфере, а доминирование над другими работниками удерживают в определенных границах. 

Формулы рисунков: 901, 910, 802, 811, 820, 703, 712, 721, 730, 604, 613, 622, 631, 640. 
Подтипы «руководителя»:

• жесткий ДИКТАТОР — наиболее жестко и бескомпромиссно руководит рабочим процессом и людьми; подтипы 901, 910, 802, 811, 820; 

• ситуативный АВТОРИТЕТ — знает, когда должен проявить жесткость, а когда ослабить давление; подтипы 703, 712, 721, 730; 

• вербальный ОРАТОР или «преподавательский» — для воздействия на людей использует речь как убеждающий фактор; подтипы 604, 613, 622, 631, 640.

II тип — «ответственный исполнитель», ЗАМЕСТИТЕЛЬ РУКОВОДИТЕЛЯ (или ВЕЧНЫЙ ЗАМ). Такие люди обладают многими чертами типа «руководитель», однако в принятии ответственных решений часто колеблются. Данный тип людей больше ориентирован на «умение делать дело», высокий профессионализм, обладает высоким чувством ответственности и требовательности к себе и другим и повышенной чувствительностью к правдивости. 

Формулы рисунков: 505, 514, 523, 532, 541, 550.
III тип — «тревожно-мнительный работник», МЕЛКИЙ ПРЕДПРИНИМА-ТЕЛЬ. У таких людей бывают самые разнообразные способности и таланты. Обычно людям данного типа тесно в рамках одной профессии. Они могут поменять ее на противоположную и неожиданную, иметь хобби, которое, по сути, является второй профессией. Они физически не переносят беспорядок и грязь, обычно конфликтуют из-за этого с другими людьми. Отличаются повышенной ранимостью и часто сомневаются в себе. Нуждаются в мягком подбадривании. 

Формулы рисунков: 406, 415, 424, 433, 442, 451, 460. 

Подтипы «тревожно-мнительного работника»:

• 415 — «поэтический» — обычно лица, имеющие такую формулу рисунка, обладают поэтической одаренностью; 

• 424 — люди такого типа отличаются особой тщательностью в работе. Их можно легко узнать по фразе: «Я себе не представляю, как это можно плохо работать!»
IV тип — «ученый». Эти люди легко абстрагируются от реальности, обладают концептуальным умом, душевным равновесием и рационально продумывают свое поведение. Представители данного типа часто встречаются среди лиц, занимающихся синтетическими видами искусства: кино, цирк, театрально-зрелищная режиссура, мультипликация и т. д.

Формулы рисунков: 307, 316, 325, 334, 343, 352, 361, 370. 

Подтипы «ученого»:

• 316 — характеризуется способностями глобальными, может создавать теории или осуществлять большую и сложную координационную работу; 

• 325 — характеризуется большой увлеченностью познания жизни, биологическими дисциплинами, медициной.
V тип — НОВАТОР или КРЕАТИВНЫЙ МЕНЕДЖЕР, «интуитивный работник». Люди этого типа обладают сильной чувствительностью нервной системы, высокой ее истощаемостью. Они легко переключаются с одной деятельности на другую. Любят во всем новизну. Альтруистичны, часто проявляют заботу о других, обладают хорошими навыками в ручной работе и образным мышлением, что дает им возможность заниматься техническими

 видами творчества. 

Формулы рисунков: 208, 217, 226, 235, 244, 253, 262, 271, 280.

Подтипы «интуитивного работника»:

• 235 — часто встречается среди профессиональных психологов или лиц с повышенным интересом к психологии людей; 

• 244 — обладает способностью к литературному творчеству, 

• 217 — обладает способностью к изобретательской деятельности; 

• 226 — ставит для себя очень высокие критерии достижений.
VI тип — «изобретатель, конструктор, художник». Часто встречается среди людей с технической жилкой. Данный тип обладает   богатым воображением, пространственным видением, часто занимается различными видами технического, художественного и интеллектуального творчества. Люди   такого типа эмоциональны, одержимы оригинальными идеями. 

Формулы рисунков: 109, 118, 127, 136, 145, 019, 028, 037, 046. 

Подтипы «изобретателя, конструктора, художника».

• 019 — хорошо владеет аудиторией; 

• 118 — обладает сильно выраженными конструктивными возможностями и способностью к изобретениям.
VII тип — «эмотивный работник», СОЦИАЛЬНЫЙ РАБОТНИК. Такие люди обладают повышенным сопереживанием по отношению к другим, тяжело переживают жестокие кадры фильма, могут надолго быть выбитыми из колеи из-за катастроф и трагических событий. Боли и заботы других людей находят у них такое сильное эмоциональное участие, что становится затруднительной реализация их собственных способностей. 

Формулы рисунков: 550, 451, 460, 352, 361, 370, 253, 262, 271, 280, 154, 163, 172, 181, 190, 055, 064, 073, 082, 091.
VIII тип — МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ, или ПИЛОТ, или ЦЕЛЕУСТРЕМЛЕННЫЙ МЕНЕДЖЕР, «работник, нечувствительный к переживаниям других». Обладает тенденцией, противоположной эмотивному типу (VII тип). Обычно не чувствует переживаний других людей или относится к ним с невниманием и даже усиливает давление на людей. Если это хороший специалист, то он может   заставить других делать то, что он считает нужным. 

Формулы рисунков: 901, 802, 703, 604, 505, 406, 307, 208, 109.
Ведущий 2 предоставляет слово жюри. Награждение. Поздравления. Жюри также подводит итоги конкурса  творческих работ по финансовой грамотности в  трех номинациях: «Проект», «Видеоролик-реклама», «Сценарий игры». Поздравляет и награждает  победителей.
Ведущий 1:

Вот и закончилась наша игра-конкурс «От финансовой грамотности – к успеху». Согласитесь, такие игры развивают в человеке умения находить ответы на самые разные вопросы. Один из главных вопросов сегодняшнего мира – каким должно быть новое творческое отношение к деньгам, личным финансам. Причем адресован он и к тем, у кого их нет, и к тем, у кого они есть. Я думаю, что ВЫ - новое поколение, поколение молодых, активных людей, найдете ответ на этот актуальный вопрос.
 Список источников и литературы для педагогов:

1. Бокарев А. А. Повышение уровня финансовой грамотности населения в Российской Федерации / А. А. Бокарев // Финансы. - 2010. - № 9. - С. 3-6.
2. Зеленцова А. В. Повышение финансовой грамотности населения: международный опыт и российская практика / А. В. Зеленцова, Е.А. Блискавка, Д. Н. Демидов. – М. : КноРус, 2012. – 106 с.
3. Прутченков А. Личная финансовая безопасность. Как ее можно обеспечить: ["Шк. финансовая неделя": обучение финансовой грамотности школьников, родителей и педагогов] / А. Прутченков // Народное образование. - 2008. - № 10. - С. 181-185.
Электронные ресурсы для педагогов:

1. Школа личных финансов [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.familyfinance.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

2. Финграмота. Ру [Электронный ресурс]. - Режим доступа:  www.fingramota.ru, свободный. - Загл. с экрана.  

Список источников и литературы для участников:

1. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2009. – С.106.
2. Горяев А., Чумаченко В. Финансовая грамота для школьников. Спецпроект Российской экономической школы по личным финансам. – 2010. – С.42.
Электронные ресурсы для участников:

1. Ученики Скруджа [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.ycheniki-skrudja.com, свободный. - Загл. с экрана.  

2. МЦФО [Электронный ресурс]. - Режим доступа:   www.mmcfo.ru, свободный. - Загл. с экрана.   
3. Фондовый рынок ценных бумаг [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www.pro-forexinform.ru/fondovyy-rynok-tcennykh-bumag , свободный. - Загл. с экрана.  
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